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 مقدمة
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مقارنة بغيرىا من النظريات منذ القدم بدراسة نظرية العقد وأعفى ليا أىمية خاصة  الدراسات تلقد إىتم
جل تنظيم نية التي يمجأ إلييا الأشخاص من أفالعقد يعتبر الوسيمة القانو الأخرى في القانون المدني 

أحكام العقد وجعمو المصدر العلاقات فيما بينيم وتحديد الحقوق والإلتزامات ولقد نظم المشرع الجزائري 
وىي مرحمة والعقد لو مراحل منيا المرحمة التي تسبق إبرامو وتميد لو  ،الثاني للإلتزام بعد القانون

من تحديد لعناصر العقد المزمع و لما تحتويطلاق وىي من أىم مراحمو وأخطرىا عمى الإالمفاوضات 
لتزامات الأإ وينشأ عن ىذه المرحمة مشكلات قانونية عديدة لا زالت إلى طراف برامو وأىم ومعظم حقوق وا 

 والتساؤلات.يومنا ىذا تثير الكثير من الإشكاليات 

وتتمثل أىمية مرحمة المفاوضات في أنيا مرحمة وقائية بالنسبة لكل من طرفي التفاوض كما أن لمتفاوض 
كبيرة خاصة مع ظيور العقود ذات القيمة المالية الميمة والتي تحتاج إلى في عصرنا الحديث أىمية 

لموضوعات الحديثة التي مفاوضات تسبق إبراميا وما دفعنا إلى إختيار ىذا الموضوع ىو أنو لا يزال من ا
يجب دراستيا والوقوف عمى كافة جوانبيا، وىذا من خلال تحديد معنى المفاوضات وما ينشأ بين طرفي 

 والمسؤولية التي تترتب عن قطع المفاوضات.من إلتزامات 

يعد من أكثر المشاكل العممية التي تحدث أثناء مرحمة المفاوضات ويبقى من الضروري قطع التفاوض 
 ية:ل القانون لتنظيم مرحمة التفاوض ومنو الإشكالتدخ

 وما الآثار المترتبة عمى ذلك؟إلى أي مدى نظم المشرع مرحمة المفاوضات 

براز مفيومو عمى ىذه الإشكوللإجابة  وأىمياتو الية إعتمدنا عمى المنيج الوصفي وىذا بتحميل المشكل وا 
 .في حالة قطع المفاوضاتره من المفاىيم القريبة منو وشروط قيام المسؤولية عن غيوتمييزه 

ومن الصعوبات التي واجيناىا خلال إنجاز ىذا البحث قمة المراجع المتخصصة في موضوع دراستنا بأن 
صف العقد الأخير التفاوض ىو موضوع لم يظير حديثا وكذلك عدم إىتمام الفقو بالموضوع إلا بعد منت

جد قميمة والكتب المتعمقة بيذا الموضوع ىي ؤلفات التي تناولت مرحمة المفاوضات القرن الماضي، الممن 
ينظم مرحمة المفاوضات بل المسؤولية الناجمة الوطنية وكذلك فإن المشرع الجزائري لم نادرة في المكتبات 

 .عن قطعيا

فقمنا بتقسيم البحث إلى فصمين أساسيين، الفصل إخترنا الخطة التالية ة عمى الإشكاليات المذكورة وللإجاب
الأول يتمثل في الإطار المفاىيمي لمرحمة المفاوضات وقسمنا ىذا القسم إلى مباحث، في )المبحث 
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في مرحمة مفيوم المفاوضات، وفي )المبحث الثاني( تناولنا المبادئ الأساسية السائدة في الأول( تناولنا 
الثاني تناولنا  صلففي العقود الإلكترونية، أما في اللث( مفيوم التفاوض المفاوضات، وفي )المبحث الثا

، حيث تناولنا في )المبحث كذلك إلى ثلاث مباحثالآثار القانونية لمرحمة المفاوضات وقسمنا ىذا الفصل 
في مرحمة وفي )المبحث الثاني( شروط المسؤولية في مرحمة المفاوضات الأول( الطبيعة القانونية 

 بالإلتزامات في مرحمة المفاوضات.وفي )المبحث الثاني( جزاء الإخلال المفاوضات، 
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المفاوضات أو مرحمة ما قبؿ التعاقد مرحمة جد ميمة، خاصة مع ظيور العقود الضخمة  تعتبر مرحمة
مما دفع بالمتعاقديف إلى المجوء ليذه المرحمة التي لمتعاقد، والمركبة والتي لا تتناسب مع الطريقة التقميدية 

إجراء مقابلبت ومناقشات بخصوص التي يتـ فييا في مرحمة المفاوضات تسبؽ مرحمة إبراـ العقد النيائي 
إلى ثلبث وقد قسمنا ىذا الفصؿ موضوع العقد مف أجؿ التوصؿ إلى عرض يرضي جميع الأطراؼ 

وبياف مفيوـ مرحمة التفاوض عمى العقد، بتعريؼ التفاوض ولنا مباحث أساسية، في المبحث الأوؿ تنا
 المشابية لو، والطرؽ التي يتـ بيا.وتمييزه عف الأفكار القانونية خصائصو 

ومبدأ وىي مبدأ حرية التعاقد في مرحمة المفاوضات العقدية المبادئ الأساسية وتضمف المبحث الثاني 
 والإلتزامات المتفرعة عنو.حسف النية 

ىذا النوع مف العقود الذي يشيده نظرا لمتطور التفاوض في العقود الإلكترونية كما تضمف المبحث الثالث 
 المستيمؾ في العقود الإلكترونية.وكيفية حماية  في الوقت الحالي
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 المبحث الأول: مفيوم مرحمة التفاوض عمى العقد

ء مى بناع، مما ساعد استجابة لمتطور الذي يشيده العالـلقد ظيرت مرحمة المفاوضات العقدية حديثا 
براـ العقود فيما بينيـ علبقات  ىذه العقود لاحتوائيا وأىمية لضخامة ونظرا بيف الأفراد وحتى بيف الدوؿ وا 

وىذا بيدؼ التقميؿ أو الحد مف ضخمة يتوجو الأطراؼ عمى التفاوض عمييا قبؿ إبراميا، عمى ميزانيات 
القانونية تي تظير بعد إبراـ العقد وليذا حاوؿ الفقو المعاصر تحديد ىذه المرحمة مف الناحية الالمنازعات 

ليا النشأة، عف طريؽ وضع تعريفات ليا وتمييزىا عف غيرىا مف الأنظمة القانونية المشابية لأنيا حديثة 
تفاقيات )مطمب أوؿ( وقد تكوف ىذه المرحمة مجردة وخالية مف أي إتفاقات أو قد تكوف  منظمة بعقود وا 

 )مطمب ثاف(.

 :المطمب الأول: المقصود بالتفاوض عمى العقد

تحقيؽ منفعتو يسعى مف خلبلو إلى كؿ طرؼ طويؿ حيث أف إف التفاوض عممية ظيرت منذ وقت 
وىذا نظير أدنى مقابؿ، ومع مرور الوقت وخصوصا في القرف ومصمحتو مف الصفقة المتفاوض عمييا 

نما أصبحت عمـ لو قواعد وأصوؿالمسألة مجرد اجتيادات شخصية الماضي لـ تعد  ، وظيرت الحاجة 1وا 
واليدؼ إجراء التفاوض قبؿ إبراـ احية المغوية أو القانونية نإلى دراسة التفاوض والتعرؼ عميو سواء مف ال

نظمة القانونية ثاف(، ثـ تمييزه عف بعض الأ فرعالعقد )فرع أوؿ( إضافة إلى استنتاج مميزاتو وخصائصو )
 المشابية لو )فرع ثالث(.

 الفرع الأول: تعريف التفاوض عمى العقد

عمما قائما بذاتو لو قواعد وأصوؿ، ليذا  فاوض بفرض نفسو في جميع المجالات، حتى أصبحأصبح الت
 قميدية والحديثة.مجاؿ العقود الت وجب التطرؽ عى معنى التفاوض ثـ أىمية التفاوض خاصة في

 معنى التفاوض:أولا: 

في العقود، يستوجب التطرؽ إلى المعنى المغوي والإصطلبحي والتعريؼ  إف الحديث عف معنى التفاوض
 الفقيي والقانوني لمتفاوض.

                                                           
1
 محمد حسام محمود لطفً، المسؤولٌة المدنٌة فً مرحلة التفاوض، دراسة فً القانونٌن المصري والفرنسً، النسر الذهبً للطباعة، القاهرة،  

 2ص 
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 التعريف المغوي لمتفاوض: -1
دؼ الحصوؿ بيف ذوي الشأف بي التفاوض أو المفاوضة في المغة تعني المناقشة والمحاورة وتبادؿ الرأي

وىي تنطوي عمى الحوار المباشر والمشاركة بيف الأطراؼ، سعيا لمتلبقي و تسوية لحؿ مشكمة، إلى إتفاؽ أ
ولا يوجد ما يمنع قانونا مف تمثيؿ الأطراؼ  1بينيـ حوؿ موضوع معيف أو لحؿ خلبؼ أو نزاع بينيـ

 2بواسطة وكلبء عنيـ، ماداـ الوكلبء يممكوف سمطة إتخاذ القرار مف موكمييـ.
والمفاوضة ىي المساواة والمشاركة، فاوضو في أمره أي جاراه، وتفوضوا الحديث أخذوا فيو، وتفاوض 

في حنظمة: بـ ضبطت ما غفؿ دلالقوـ في الأمر أي فاوض فيو بعضيـ بعضا، وفي حديث معاوية قاؿ 
ما عنده أرى؟ قاؿ: بمفاوضة العمماء، قاؿ وما مفاوضة العمماء؟ قاؿ: كنت إذا لقيت عالما أخذت 

 3وأعطيتو ما عندي.
 التعريف الإصطلاحي لمتفاوض: -2

لقد حاوؿ الكثير مف الفقياء وضع تعريؼ جامع لمتفاوض، لأنو أصبح عمما قائما بحد ذاتو لو قواعد 
ومتحكما بتقنياتو، ومناىج خاصة بو، بحيث يجب عمى المتفاوض أف يكوف عمى دراية كافية بيذا العمـ 

 4ىدافو ومقاصده مف وراء إجراء عممية لمتفاوض.ف تحديد أوىذا ليتمكف م
ومصطمح المفاوضات يكوف في الغالب مقاربا لمفيوـ عدـ الإتفاؽ أو النزاع وقد يعني في مرحمة منو عدـ 
التفاىـ لأف المفاوضات في بدايتيا ىي صراع ما بيف مصالح الطرفيف وكؿ واحد يسعى لمحصوؿ عمى 

 5أكبر قدر منيا.
عف طريقيا كما تعرؼ المفاوضات بأنيا عبارة عف حوار ممتزـ بيف الأطراؼ المعنية، تحاوؿ ىذه الأخيرة 

والإلتزامات والحقوؽ ومف الضروري أف تتوفر الرغبة الوصوؿ إلى إتفاؽ بيني عمى مجموعة مف القواعد 
 6في الوصوؿ إلى ىذا الإتفاؽ.

لتي ينظر كؿ واحد منيا إلى المفاوضات، وأف ظاىرة إلى الزاوية اويعود تعدد تعريفات المفاوضات 
تتميز بطبيعتيا بأنيا أكثر الظواىر تعقيدا وصعوبة، حيث لا يوجد شيء يمكف أف يكوف المفاوضات 

 7أسيؿ في تعريفو وأوسع في نطاقو مف التفاوض.
 

                                                           
1
 210، ص 7إبن منظور لسان العرب، ج  

2
 22إٌمان منصور وشرٌق عٌد، الوساطة وفن التفاوض، دار النهضة العربٌة، القاهرة، ص   

3
 وما ٌلٌها 62رٌم عٌد اللاه، التفاوض على العقد )دراسة تأصٌلٌة تحلٌلٌة مقارنة(، دار النهضة العربٌة، القاهرة، ص رجب ك  

4
 89بشار محمود دودٌن، الإطار القانونً للعقد المبرم عبر شبكة الإنترنت، رسالة ماجستٌر، دار الثقافة للنشر والتوزٌع، عمان، ص   

5
 19المفاوضات التجارٌة، بدون طباعة، ص  صالح هانً خالص، ماهٌة  

6
 125صالح هانً خالص، الإعلام التجاري والمفاوضات التجارٌة الدولٌة، دٌوان المطبوعات الجامعٌة، الجزائر، ص   

19علً أحمد صالح، ماهٌة المفاوضات التجارٌة، بدون طبعة، ص    
7
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 التعريف القانوني لمتفاوض: -3
العقدية ولكف لـ يتعرض لتعريؼ المفاوضات إف المشرع الجزائري عمى غرار أكثر التشريعات المقارنة 

 لفقو والقضاء قد إجتيدوا في ذلؾ.ا
وفي ومناقشة شروط العقد التي يتـ فييا دراسة بأنو: "تمؾ المرحمة التمييدية  Carbonierعرفو العميد 
نما  ىناؾ لا يكوف العقد قد تـ بؿ ليسىذه المرحمة  ىناؾ فحسب عروض إيجاب بالعقد تـ قبولو وا 

 1وعروض مضادة".
 :وبالنسبة لمفقياء المشارقة 

عرفو الدكتور حساـ الديف كامؿ الأىواتي بأنو: "تبادؿ الإقتراحات والمساومات والإمكانيات والتقارير 
مف  بينة ليكوف كؿ منيا عمىالتي يتبادليا أطراؼ التفاوض بؿ والإستشارات القانونية والدراسات الفنية 
 2تتحقؽ مصمحة الأطراؼ".القانونية التي أفضؿ الأشكاؿ 

وعرفو الفقو بأنو: "حوار يجري بيف متعاقديف إحتمالييف مف أجؿ البحث عف إمكانية إيجاد توافؽ الإرادات 
 3تجاه الحقوؽ والإلتزامات التي تمثؿ محؿ العقد".

 4ملبمح محددة لمعقد الذي يرمي المتعاقداف إلى توقيعو".وعرفو آخروف بأنو: "يسفر عف وضع 
ر حوؿ موضوع : "عبارة عف تبادؿ في وجيات النظكما عرؼ الدكتور مصطفى العوجي المفاوضات بأنيا

ف مواقؼ العروض والعروض المقابمة، يتخذىا المتفاوضوف تمييدا العقد وشروطو ومناقشتيا والتعبير ع
 5لموصوؿ إلى إتفاؽ نيائي".

 ثانيا: أىمية التفاوض:
والتجارية بالنظر لمتطورات الإقتصادية المفاوضات العقدية أصبحت ضرورة في العصر الحديث 

كبة ومعقدة وغامضة تتـ والقانونية المعاصرة وخاصة في العقود الثقيمة الكبرى وىي عقود مر كنولوجية توال
التوازف الإقتصادي لمعقد، بحيث أصبحت طريقة التعاقد التقميدية غير ملبئمة مراحؿ لتحقيؽ  غالبا عمى

عف بعد، فمـ يعد إبراـ العقد الإقتصادية العميقة بما فييا إبراـ العقود إلكترونيا ولا تنسجـ مع التحولات 

                                                           
1
المفاوضات، رسالة ماجستٌر، كلٌة الحقوق والعلوم السٌاسٌة، قسم العلوم القانونٌة والإدارٌة، بن أحمد صلٌحة، المسؤولٌة المدنٌة فً حالة قطع   

 10جامعة قاصدي مرباح، ورقلة، الجزائر، ص 
2
 قاهرة، حسام الدٌن كامل الأهوانً، النظرٌة العامة للإلتزام، )المصادر الإرادٌة للإلتزام(، المجلد الأول، الطبعة الثامنة، دون دار نشر، ال  

 97ص 
3
 45محمد علً جواد، العقود الدولٌة )مفاوضاتها، إبراماتها، تنفٌذها(، مكتبة دار الثقافة، عمان، ص   

4
 30محمد إبراهٌم دسوقً، الجوانب القانونٌة فً إدارة المفاوضات وإبرام العقود، مكتبة الملك فهد الوطنٌة، الرٌاض، ص   

5
  164لعقد مع مقدمة فً الموجبات المدنٌة، جزء أول، الطبعة الثالثة، دون دار نشر،، دون بلد نشر، ص مصطفى العوجً، القانون المدنً، ا  

 165و 
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لح تفاؽ متوازف بيف المصامجرد مساومة إرتجالية بؿ أصبح يتطمب مفاوضات تمييدية لموصوؿ إلى إ
 1المتعارضة للؤطراؼ المتفاوضة.

مف أجؿ التوصؿ  الذي تحوؿ فيو موضوعات العقدوتعتبر المفاوضات ركيزة أساسية لتحديد الإطار العاـ 
 ، فالمفاوضات الجيدة تكوف خير ضماف لقياـ عقد لا تثور فيو منازعات بتنفيذه فيي فترة 2إلى إبرامو

 3لمصالح الطرفيف.الإعداد لمعقد وكمما كاف الإعداد جيدا كمما كاف العقد محققا وممبيا 
ومرحمة المفاوضات تعمؿ عمى التضييؽ عف الصعوبات التي تقؼ أماـ الطرفيف لتضع حدا لممخاطر 

فيمكف ، أىمية في عممية تفسير العقدقد تواجو إتماـ العقد أو إبرامو، كذلؾ ليذه المرحمة  الجسيمة التي
أف يستأنس بيا لمعرفة المقاصد الحقيقية للؤطراؼ في حالة غموض أو وجود نقص في بنود لمقاضي 

 4العقد، ىذا إذا كانت المفاوضات ناجحة وكممت لإبراـ العقد.
 الفرع الثاني: خصائص التفاوض:

مف التعريفات السابقة لمتفاوض عمى العقد يتبيف أف لو عدة خصائص تميزه عف غيره، فمرحمة التفاوض 
ويفشؿ كما يمكف أف لا تسفر ىذه المرحمة عف إبرامو ىي مرحمة تميد لإبراـ عقد تقؿ بشأنو النزاعات، 

المرحمة تمتاز بعدة التفاوض ولا يتوصؿ الأطراؼ إلى إتفاؽ بشأف العقد المتفاوض عميو، ومنو فيذه 
 خصائص:

 أولا: التفاوض عمى العقد مرحمة إرادية:
التفاوض عمى العقد تصرؼ إرادي لممجاؿ فيو للئجبار أو الإكراه فالتفاوض لا يحدث إلا عندما تتجو 

 5إرادة الطرفيف إلى الدخوؿ في التفاوض بيدؼ إبراـ عقد معيف.
في الدخوؿ ومباشرة المفاوضات أو بحرية كاممة فكؿ طرؼ مف أطراؼ التفاوض يتمتع خلبؿ ىذه المرحمة 

 6وأساس ىذا يرجع إلى مبدأ حرية التعاقد. في المحظة الأخيرةولو  منيافييا أو الإنسحاب الإستمرار 
 
 
 

                                                           
1
 235رجب عبد اللاه، التفاوض على العقد، رسالة دكتوراه، جامعة القاهرة، ص   

2
ي، رسالة ماجستٌر، جامعة أبو بكر بلقاٌد، كلٌة بوفلجة عبد الرحمن، دور الإرادة فً المجال التعاقدي على ضوء القانون المدنً الجزائر  

 11الحقوق، تلمسان، الجزائر، ص 
3
ة حمدي محمود بارود، "القٌمة القانونٌة للإتفاقات التً تتخلل مرحلة التفاوض قبل العقدٌة فً مجال عقود التجارة الدولٌة"، مجلة الجامع  

 و 125العدد الثانً، غزة، ص ، 13الإسلامٌة )سلسلة الدراسات الإنسانٌة(، المجلد 
4
لد إٌناس مكً عٌد نصار، "التفاوض الإلكترونً"، دراسة مقارنة فً ظل بعض التشرٌعات العربٌة المعاصرة، مجلة بابل للعلوم الإنسانٌة، المج  

 952و  951، العدد الثالث، العراق، ص 21
5
 12بن احمد صلٌحة، مرجع سابق، ص   

6
 950ع سابق، ص إٌناس مكً عٌد نصار، مرج  
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 ثانيا: التفاوض عمى العقد مرحمة ثنائية الجانب:
التفاعؿ والتعاوف والمشاركة، حتى إذا أمكف حدوث تعاقد مع النفس فلب  يقوـ التفاوض العقدي عمى

يتصور حدوث تفاوض مع النفس، فالتفاوض يقوـ عمى أسس التقريب بيف وجيات النظر المختمفة لمتوفيؽ 
 1بيف المصالح المتعارضة الأطراؼ.

 لعقد ثنائي الجانب عمى فلب يمكف تصور تفاوض عمى العقد مف طرؼ واحد، ولا جداؿ أف التفاوض عمى ا
 2الأقؿ في جميع الأحواؿ.

 :التفاوض عمى العقد مرحمة تمييديةثالثا: 
خلبليا يتلبقى فيي تأتي قبؿ إبراـ العقد وتييء لإبرامو، يعتبر التفاوض عمى العقد مرحمة تمييد لإبرامو، 

يتمكف  طرؼ بحاجات الطرؼ الآخر ومف ثـ تصرؼ قانوني وبالتالي يحيط كؿيدوف لإنشاء ويمالأطراؼ 
 3مف تقدير أىمية الوصوؿ إلى العقد النيائي.

 رابعا: التفاوض عمى العقد يقوم عمى الأخذ والعطاء:
بحيث يقوموف بتبادؿ  المختمفة فيما بينيـ،بتقريب وجيات النظر يقوـ الأطراؼ خلبؿ مرحمة التفاوض 

جراء التعديلبت في الشروط والمطالب ويقدـ كؿ طرؼ تنازلات الإقتراحات والعروض،  التي مف جانبو وا 
 4إلى الموازنة بيف المصالح المتعارضة بيف الطرفيف.المفاوضات والوصوؿ قدميا بيدؼ إنجاح 

 خامسا: التفاوض عمى العقد مرحمة ذات نتيجة إحتمالية:
العقد أو عمى العقد يييمف عمييا مبدأ حرية التعاقد، فالتفاوض كما أف يكمؿ بالنجاح ويبرـ مرحمة التفاوض 

يسعى كؿ طرؼ إلى تحقيؽ مصمحتو، فالوصوؿ إلى  ، ففي ىذه المرحمة5بالفشؿ وعدـ إبراـ العقدينتيي 
تفاؽ نيائي، ولكف إبراـ العقد يعتبر النتيجة الطبيعية لمتفاوض وىذا يعني نجاح المفاوضات والتوصؿ إلى إ

 6يبقى إحتماؿ آخر وىو فشؿ تمؾ المفاوضات.
 
 
 
 

                                                           
1
 12بن أحمد صلٌحة، مرجع سابق، ص   

2
 90بشار محمود دودٌن، مرجع سابق، ص   

3
مجلة  نبٌل إسماعٌل الشٌلاق، "الطبٌعة القانونٌة لمسؤولٌة الأطراف فً مرحلة ما قبل التعاقد"، دراسة فً العقود الدولٌة لنقل التكنولوجٌا،  

 316، دمشق، ص 02، العدد 29ٌة، المجلد جامعة دمشق للعلوم الإقتصادٌة والقانون
4
 90بشار محمود دودٌن، مرجع سابق، ص   

5
 12بن احمد صلٌحة، مرجع سابق، ص   

6
 92بشار محمود دودٌن، مرجع سابق، ص   



 الفصل الأول                                                                   الإطار المفاهيمي لمرحلة المفاوضات

 

~ 10 ~ 
 

 سادسا: التفاوض لا يمكن تصوره في عقود الإذعان:
نيا لأف تحديد شروط العقد ممستبعد تماما، ىناؾ عقود لا تسمح بطبيعتيا لمتفاوض، فالتفاوض بشأنيا 

العقد وقد اصطمح عمييا بعقود الإذعاف لبنود  ولا يسع لممتعاقد الآخر إلا خاضع إلى مطمؽ إرادة الطرفيف
 1الإذعاف.

وحسب الدكتور محمد حسيف عبد العاؿ: "إف عدـ التفاوض في ىذه العقود يكمف في الحظر الذي يفرضو 
، ولذا فإف مراعاة الدقة تفضي أحد المتعاقديف عمى الآخر، ذلؾ الحظر الذي يؤدي إلى إذعاف المتعاقد

نما ىو كنتيجة لحضرىا". القوؿ بأف الإذعاف ليس  2دائما وليدا لإنعداـ المفاوضات وا 
 3المدني الجزائري. التقنيف مف 70وقد نص عمييا المشرع الجزائري في المادة 

ويتـ ص تميزه، فيو يأتي تمييدا لإبراـ العقد مف خلبؿ ما سبؽ نرى أف التفاوض عمى العقد لو خصائ
ولا يمكف الحديث عف التفاوض إلا إرادة أطرافو فلب يمكف إجبار أي شخص عمى التفاوض، بموجب 

يتـ مناقشتيا عف طريؽ الأخذ متعارضة  حالمفاوضات تحمؿ مصالعمى الأقؿ، لأف بوجود طرفيف 
أو فشؿ  والعطاء والتبادؿ والتعاوف وتقديـ التنازلات بيدؼ التمييد لعقد نيائي، كما أف نسبة نجاح

 غير قابؿ لمتفاوض بشأنو.مفاوضات متساوية ولا يمكف تصور المفاوضات في عقود الإذعاف فيو عقد ال
 ن الأفكار القانونية القريبة منوالفرع الثالث: تمييز التفاوض ع
التفاوض مع الوعد وقد يمتبس مصطمح مرحمة إبراـ العقد،  ض معو أحيانا يتداخؿ مفيوـ مرحمة التفا

 وىذه المفاىيـ.مما يستدعي الفصؿ بيف التفاوض  بالتعاقد والإيجاب،
 القريبة منو:فكار القانونية أولا: تمييز التفاوض عن الأ

بيف مرحمة المفاوضات عمى العقد ومرحمة إبراـ تحديد أوجو الإختلبؼ ىناؾ نقاط كثيرة يمكف مف خلبليا 
في مرحمة  باتةفمرحمة التفاوض تسبؽ دائما مرحمة إبراـ العقد، حيث أف إرادة الطرفيف تكوف غير  العقد،

وىي  باتةفيي مجرد عروض وعروض مضادة، عمى عكس مرحمة إبراـ العقد حيث توجد إرادة  التفاوض
رحمة إبراـ إيجاب وقبوؿ متطابقيف، كما أف مرحمة التفاوض عادة ما تستغرؽ وقتا طويلب وىذا بخلبؼ م

 4العقد، إلا إذا إقترف الإيجاب بميعاد القبوؿ.

                                                           
1
 13بن أحمد صلٌحة، مرجع سابق، ص   

2
 21العربٌة، القاهرة، ص محمد حسٌن عبد العال، التنظٌم الإتفاقً للمفاوضات العقدٌة، دار النهضة   

3
من التقنٌن المدنً الجزائري المعدل والمتمم على ما ٌلً: "ٌحصل القبول فً عقد الإذعان بمجرد التسلٌم لشروط مقررة  70تنص المادة   

 ٌضعها الموجب ولا ٌقبل المناقشة فٌها".
4
 21حمد صلٌحة، مرجع سابق، ص أبن   
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، تكوف المفاوضات فمتى صدر إيجاب بات ودقيؽ 1بيف المرحمتيف ىو صدور الإيجابإذا فالحد الفاصؿ 
أي نجاح التفاوض، وبمجرد إقتراف ذلؾ الإيجاب بقبوؿ يطابقو ينعقد قد وصمت إلى اليدؼ المرجو منيا 

 في مرحمة إبراـ العقد. العقد ويدخؿ الأطراؼ
 ثانيا: التمييز بين التفاوض والوعد بالتعاقد:

إبراـ العقد ويتمثؿ الإختلبؼ بينيما كؿ مف التفاوض والوعد بالتعاقد يدخلبف ضمف المرحمة التي تسبؽ 
 الوعدبالتعاقد باعتباره تمييدا لإبراـ العقد وىو كثير الوقوع في الحياة العممية، وقد يكوف في أف الوعد 

 مف القانوف  72و  71بالتعاقد ممزما لجانب واحد أو لجانبيف، وقد نظمو المشرع الجزائري في المادتيف 
 2المدني الجزائري.

قد المراد في الع فلب بد أف يتوافر في الوعد بالتعاقد جميع الشروط والمسائؿ الجوىرية التي يجب أف تتوفر
والوعد بالتعاقد يتضمف عنصر التراضي  3لتي سيبرـ فييا العقداإبرامو إضافة إلى ذلؾ يجب تحديد المدة 

حوؿ إبراـ العقد، فيو يعبر عف إرادة الواعد في التعاقد وىذا عمى خلبؼ المفاوضات التي لا تمزـ أطرافيا 
ف كانت في شكؿ إتفاقيات تمييدية، فيي غالبا ما تكوف غير ممزمة وىدفيا ىو فتح  بإبراـ العقد حتى وا 

 4الأطراؼ لبحث إمكانية الوصوؿ عمى إبراـ عقد لـ تتحدد ملبمحو بعد. نقاش بيف
 ثالثا: التمييز بين التفاوض الإيجاب:

حيث يتضمف الإيجاب ىو ذلؾ العرض الذي يصدر مف شخص معيف إلى شخص آخر أو عدة اشخاص 
توافرىا لإبراـ العقد،  مفلمعقد والتي لا بد ىذا العرض طبيعة العقد المراد إبرامو وجميع العناصر الجوىرية 

وقد يوجو  5صاحبيا بإبراـ العقد يمجرد موافاتو بالقبوؿيعبر عف إرادة حاجة في التعاقد، تمزـ  فالإيجاب
إلى شخص أو عدة أشخاص أو إلى الجميور فيذا الأخير يمزـ صاحبو تماما مثؿ الإيجاب الموجو إلى 

 بعمـ مف وجو إليوالعدوؿ عنو قبؿ أف يتصؿ ويكوف الإيجاب غير ممزـ لمموجب ويمكف شخص مييف، 
طالما لـ يقترف لا يكوف لو أثر قانوني ويمكف لمموجب أف يعدؿ عنو  وحتى إف إتصؿ بعمـ مف وجو إليو

ذا إقترف الإيجاب ببقبوؿ،  الموجب نفسو بميعاد فلب يمكف لمموجب أف يعدؿ عنو ويجب أو إذا ألزـ قبوؿ وا 

                                                           
1
رحلة السابقة على إبرام العقد فً ضوء القانون المدنً الجزائري )دراسة مقارنة(، دار وائل للنشر والتوزٌع، بلحاج العربً، الإطار القانونً للم  

 14الأردن، ص 
2
من التقنٌن المدنً الجزائري المعدل والمتمم لى ما ٌلً: "الإتفاق الذي ٌعد له كل المتعاقدٌن أو أحدهما بإبرام عقد معٌن فً  71تنص المادة   

 لا ٌكون له أثر إلا إذا عٌنت جمٌع المسائل الجوهرٌة للعقد المراد إبرامه والمدة التً ٌجب إبرامه فٌها". المستقبل
من التقنٌن المدنً الجزائري المعدل والمتمم على ما ٌلً: "إذا وعد شخص بإبرام عقد ثم نكل وقاضاه المتعاقد الآخر طالبا تنفٌذ  72وتنص المادة 

 للازمة لتمام العقد وخاصة ما ٌتعلق منها بالشكل متوافرة، قام الحكم مقام العقد".الوعد، وكانت الشروط ا
3
 22بن أحمد صلٌحة، مرجع سابق، ص   

4
 22بن أحمد صلٌحة، المرجع نفسه، ص   

5
 يمن القانون المدنً الجزائر 68إلى  59نظم المشرع الجزائري مسألة الإٌجاب والقبول فً تكوٌن العقد فً المواد من   
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مف القانوف المدني  63إنقضاء ىذا الأجؿ وىذا ما نصت عميو المادة عميو البقاء عمى إيجابو إلى 
 1الجزائري.

مف خلبؿ تحديد مفيوـ الإيجاب يمكف تمييزه عف التفاوض ومف الأمثمة الكلبسيكية التي تبيف الفرؽ بيف 
الإيجاب والتفاوض ىي عرض لبضائع مع بياف ثمنيا يعد إيجابا أما قياـ شخص بإعلبف يعرض فيو 

 2دوف أف يذكر الثمف أو الأجرة ىذا يعتبر مف قبيؿ المفاوضات. لمبيع أو الإيجار منزلا
 3ويمكف القوؿ إذا كاف الإيجاب خطوة لإبراـ العقد فالتفاوض خطوة إلى الإيجاب.

 لى التفاوض:رابعا: الدعوة إ
للآخريف مف أجؿ لا بد أف تكوف ىناؾ دعوة يوجييا أحد الأطراؼ  في عممية التفاوضجؿ الشروع مف أ

إلى التعاقد، فالتفاوض ما ىو لا مناقشة إيجابا ولا دعوة بدء مفاوضات وىذه الدعوة لا يمكف إعتبارىا 
 4إلى صيغة أو تصور مشترؾ مقبوؿ مف الطرفيف.مشتركة لعنصر عقد مقترح بيدؼ الوصوؿ 

جس واليدؼ مف ذلؾ ىو  المراد إبراموالجوىرية لمعقد  شروطلا تتضمف الدعوة إلى التفاوض ال غالبا
لموقوؼ عمى مدى إستعداده لمتعاقد فإذا وجدت لديو رغبة في التعاقد يتـ نبض مف سيستجيب ليذه الدعوة 

 5الدخوؿ معو في مفاوضات حوؿ شروط العقد المختمفة وذلؾ لمتوصؿ إلى إتفاؽ مشترؾ.
أو ما أصطمح عميو "الإيجاب بالتفاوض" فمف يدعو إلى ويتـ إفتتاح المفاوضات بالدعوة إلى التفاوض 

التفاوض يعرض عمى مف وجيت إليو الدعوة أف يدخؿ معو في التفاوض حوؿ عقد معيف، حيث يمتزـ 
بموجب ىذا العرض بمحض إرادتو أف يتفاوض مع مف قبؿ بالتفاوض وليذا تعد الدعوة إلى التفاوض 

ى التفاوض صريحة تسمى افيجاب الصريح بالتفاوض وقد تكوف مثابة إيجاب بالتفاوض، وتكوف الدعوة إل
دعوة ضمنية تسمى الإيجاب الضمني بالتفاوض، وقد تقترف الدعوة إلى التفاوض سواء كانت صريحة أو 

 6بقبوؿ يسمى بقبوؿ التفاوض.ضمنية 
 
 
 
 

                                                           
1
من القانون المدنً الجزائري المعدل والمتمم على ما ٌلً: "إذا عٌن أجل للقبول إلتزام الموجب بالبقاء على إٌجابه إلى إنقضاء   63تنص المادة   

 هذا الأجل".
2
 206روت، لبنان، ص ، دار إحٌاء التراث العربً، ب1ٌعبد الرزاق السنهوري، الوسٌط فً شرح القانون المدنً، مصادر الإلتزام، الجزء   

3
 70محمود سمٌر الشرقاوي، العقود التجارٌة الدولٌة، )دراسة خاصة لعقد البٌع الدولً للبضائع(، دار النهضة العربٌة، القاهرة، ص   

4
 25محمد إبراهٌم دسوقً، مرجع سابق، ص   

5
 36محمد حسٌن عبد العال، مرجع سابق، ص   

6
 27بن أحمد صلٌحة، مرجع سابق، ص   
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 المطمب الثاني: التنظيم الإتفاقي لمتفاوض:
المجردة وىي الأكثر وقوعا في قد تكوف مرحمة المفاوضات خالية مف أي إتفاؽ، وتسمى بالمفاوضات 

الحياة العممية، وقد تكوف ىذه المفاوضات منظمة ويختار الأطراؼ خلبليا إبراـ عقود أو إتفاقات مف أجؿ 
 تنظيميا وتحديد مجراىا.

الدولية وعقود نقؿ التكنولوجيا أو عقود التجارة الإقتصادية الضخمة، مثؿ فالعقود المتعمقة بالصفقات 
وعقود مصانع تسميـ المفتاح وغيرىا مف العقود متقدمة، وعقود التوريد الدولية الطويمة المدة، التقنيات ال
تفاقالأىمية  تالثقيمة ذا المبدئية يـ اتالإقتصادية والتجارية فإف الراغبيف بالتعاقد يقوموف بإفراغ إرادتيـ وا 

 1مستندات ووثائؽ تحضيرية.في 
المعاصرة لمرحمة المفاوضات )فرع أوؿ(، كذلؾ بعض الإتفاقات  وعميو سنتناوؿ دراسة ىذه المستندات

ؽ التفاوض أو عقد التفاوض )فرع ثاف(، والإتفاؽ الجزئي )فرع ثالث( وأخيرا عقد الإطار اكاتفالمبدئية 
 )فرع رابع(.

 رحمة التفاوضاتندات المعاصرة لمالفرع الأول: المست
جيؿ التوقيع الشرؽ، وأخيرا إلى الإتفاؽ عمى تأأولا إلى خطابات النوايا وثانيا إلى تعيدات  سنتطرؽ
 النيائي.

 ":Letters d’intentionsأولا: خطابات النوايا "
 خطابات أو رسائؿ النوايا ىي عبارة عف إتفاؽ مبدئي يتـ التوصؿ إليو قبؿ إبراـ العقد النيائي، يتعمؽ
بتنظيـ عممية التفاوض، ويسمييا بعض الفقو باتفاقات التفاوض حيث يرغب الأطراؼ مف خلبليا 
بالحصوؿ عمى إمتياز تجاري أو إئتماف حولي أو إلزاـ العميؿ بضمانات فنية أو تقنية أو بعدـ إفشاء 

 2الأسرار المتعمقة بالمفاوضات أو عدـ التفاوض مع أي مورد آخر وغيرىا.
رض مف خطابات النوايا إثبات الإتفاؽ المبدئي الذي يتـ التوصؿ إليو وعندئذ يعد الخطاب وقد يكوف الغ

 3المذكور مف مستندات العقد وىذا بالنظر إلى طبيعة التعيد الوارد ومضمونو وصياغتو القانونية.
إلى وكيفية إجرائو، ولكف لا تسعى لموصوؿ مباشرة  ويمكف أف تتضمف تحديد موضوع لمتفاوض ومراحمو

 4العقد النيائي.

                                                           
1
   

2
  CF. (R) Baillod. Les letters d`intention, R.T.D.com, p 547 

3
 54سمٌر الأودن، خطابات النواٌا فً مرحلة التفاوض على العقد، ص   

4
 Blanchard Patrick, ``offre et acceptation dans la négociation du contrat international, Réflexions 

comparatistes`` Revue de droit des affaires internationales, n°1, Paris, p 07 
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 ":L’engagement d’honneurثانيا: تعيدات الشرق "
إف التعيد الشرقي أو الأدبي ىو أف يفصح شخص عف إرادتو في الإلتزاـ أخلبقيا أو أدبيا، فمتى توافر 

أو آخر يقبؿ الغير، كاف متعمقا بالتعيد بالمعنى الفني الدقيؽ، لأف أمر الإلتزاـ الشرقي ب مقدمات لمخطاب
ليا قيمة معنوية كبيرة تدخؿ ضمف دائرة الضمير وتقوـ عمى إحتراـ وتقدير الكممات في مرحمة التفاوض 

حتراـ   الشخص لذاتو خاصة إذا تضمنت معنى الوعد أو القسـ.الغير وا 
قانونية ممزمة، وترقى إلى الإتفاؽ التمييدي الممزـ بوضفيا جزء الشرقية بقوة وىا يمكف أف تتمتع التعيدات 

 1مف مرحمة ما قبؿ التعاقد.
تمييدية معاصرة لمرحمة الشرؽ في العقود الثقيمة أو الإتفاقات الكبرى، كاتفاقات ويمجأ إلى تعيدات 
 2التفاوض عمى العقد.

 ثالثا: الإتفاق عمى تأجيل التوقيع النيائي:
إف الإتفاؽ الذي يمجأ إليو الأطراؼ أحيانا ىو الإتفاؽ عمى تأجيؿ التوقيع النيائي عمى العقد، وىو مستند 

تاريخ وف عمى العقد إلى وقت لاحؽ، وقد يحددالتوقيع  يحررىا الأطراؼ عمى أنيـ يؤجموفأو وثيقة 
بيذا التوقيع، وىذه الوثيقة لا تحمؿ  لاإأولا يحددوف تمؾ المدة، الميـ أف يؤكدوا أف العقد لا يكتمؿ التوقيع 

ف كانت في بدايتيا في أي مرحمة أي توقيع ويمكف المجوء إلى الإتفاؽ  كانت عمييا المفاوضات حتى وا 
 3لأف الغاية في ىذا الإتفاؽ ىو التيرب مف المسؤولية.

ـ يتوصموا بعد إلى ولا يمزـ الطراؼ لأنيـ لوىذا الإتفاؽ عمى تأجيؿ التوقيع لا يحمؿ أي قيمة قانونية 
 4التوقيع النيائي.

 "Accord de negocationالفرع الثاني: إتفاق التفاوض "
يسمى كذلؾ عقد التفاوض، ويسميو بعض الفقو الفرنسي بػػ "الإتفاؽ المبدئي"، وىو إتفاؽ يمتزـ بموجبو كؿ 

التوصؿ إلى إبراـ عقد أو الإستمرار فييا بغرض في عممية التفاوض، خر بالدخوؿ في مواجية الآطرؼ 
 5ما، فيو إتفاؽ يميد لإبراـ العقد النيائي إذا نجحت المفاوضات العقدية.

                                                           
1
 179مصطفى الجمال، السعً إلى التعاقد، منشورات الحلبً الحقوقٌة، بٌروت، ص   

2
 38بلحاج العربً، أحكام الإلتزام فً القانون المدنً الجزائري، دار هومة، الجزائر، ص   

3
 38لتمهٌدٌة للتعاقد، رسالة ماجستٌر، جامعة الشرق الأوسط، كلٌة الحقوق، ص نشمً مصطفى خٌضر، النظام القانونً للمفاوضات ا  

4
 139حمدي محمود بارود، مرجع سابق، ص   

5
 بلحاج العربً، النظام القانونً لمرحلة المفاوضات العقدٌة فً ضوء القانون المدنً الجزائري والمقارن  
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مف القانوف المدني  54ويعتبر عقد التفاوض عقد كغيره مف العقود وينطبؽ عميو التعريؼ الوارد في المادة 
، وىو مف العقود الحديثة وغير المنظمة قانونا، لكف يمكف إدراجو في دائرة العقود الخاصة 1الجزائري

 2وتطبؽ عميو القواعد العامة.
 رافو بمجرد توجو إرادتيـ لإبرامو، فيو إلتزاـ عقدي ييدؼ لتكويف ويمكف القوؿ أنو إلتزاـ ينشئ في ذمة اط

 3عقد.المواصمة التفاوض مف أجؿ الوصوؿ إلى إبراـ و أيجاب إ
زاـ تية دوف الإلنلإتفاؽ التفاوض، فيو تعيد بمتابعة المفاوضات بحسف ومف حيث الطبيعة القانونية 

ببذؿ عناية مف أجؿ التفاوض ومواصمتو والإستمرار بنجاحيا، والإلتزاـ بالتفاوض في ىذا الشؽ ىو إلتزاـ 
 فيو ومتابعتو.

لمتفاوض والرد عمى المقترحات والعروض التي يتـ ويتمثؿ إلتزاـ الطرؼ الآخر بالإستجابة إلى الدعوة 
وفقا لمقتضيات حسف النية، والإلتزاـ بالتفاوض في ىذا الشؽ ىو إلتزاـ بتدقيؽ نتيجة يقع عمى إعدادىا 

 عاتؽ الطرفيف.
مترتبة عف المرحمة والمسؤولية المترتبة عف الإخلبؿ باتفاؽ التفاوض ىي مسؤولية عقدية، رغـ أنيا 

مف  160و  106،107، 54عمى التعاقد ذلؾ لأف إتفاؽ التفاوض ىو عقد حقيقي )المواد السابقة 
، مع مراعاة يتضمنيا الإتفاؽ، يجب تنفيذىا وفقا يمضمونياؽ.ـ.ج( يرتب إلتزامات عقدية بيف الطرفيف 

 4والثقة المشروعة في التعامؿ، حتى ولو لـ تسفر عف إبراـ العقد النيائي.حسف النية 
 "Accord partielالفرع الثالث: الإتفاق الجزئي "

يسمى كذلؾ العقد الجزئي، وىو عبارة عف إتفاؽ مرحمي قد يكوف ضمف إطار مجموعة عقود، بحسب ما 
تكريسا لمرحمة مف مراحؿ  يعتبرإتفؽ الطرفاف المتفاوضاف عميو أثناء المفاوضات، والعقد الجزئي 

وف ومضممف خلبؿ صياغة كؿ خطوة مف خطوات المفاوضات العقدية وييدؼ إلى تنظيـ المفاوضات، 
بإفراغيا في عقد جزئي بيدؼ حسميا في كؿ مرحمة مف مراحؿ التفاوض، المسائؿ التي تـ الإتفاؽ عمييا 

أخرى بحيث يتـ إبراـ العقد النيائي عمى إلى مناقشتيا مف جديد، ثـ التحوؿ إلى مسألة وعدـ العودة 
 5مراحؿ متعددة ومتتالية.

                                                           
1
لً: "للعقد إتفاق ٌلتزم بموجبه شخص أو عدة أشخاص نحو شخص أو عدة أشخاص من ت.م.ج المعدل والمتمم على ما ٌ 54تنص المادة   

 آخرٌن بمنح أو فعل أو عدم فعل شًء ما"
2
 106محمد إبراهٌم دسوقً، مرجع سابق، ص   

3
  Ghestin Jacques, Traite de droit civil, les obligations, le contrat, L.G.D.J, Paris, p 189 

4
 381الجوانب القانونٌة للمرحلة قبل التعاقدٌة، دار هومة، الجزائر، ص بلحاج العربً،   

5
 144محمد عبد العال، مرجع سابق، ص   
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أي العقد عنصر مف عناصر العقد المراد إبرامو طرفي التفاوض عمى  بيففالعقد الجزئي ىو إتفاؽ 
التي ويحدث مثؿ ىذا الإتفاؽ في الحالة ، فيو يدخؿ ضمف الإتفاقات السابقة التعاقد، 1المتفاوض عميو

المتفاض عميو يشمؿ عدة عمميات فيتفؽ الأطراؼ فيما بينيـ عمى صب كؿ نتيجة يكوف فييا العقد 
  2.توصموا إلييا في عقد جزئي

الأطراؼ مف خلبلو يتثبيت النقاط التي توصموا لييا والتي تشكؿ ملبمح العقد النيائي فيو يشمؿ فيقوـ 
 3لمعقد النيائي. جوىريةلعنصر أو بعض العناصر ا

ف كاف يعتبر  جزئا مف العقد أما بالنسبة للآثار التي يرتبيا ىذا العقد مف حيث كونو ممزما لأطرافو وا 
عمى المبدأ العاـ لمثؿ ىذه صؿ المشرع الجزائري في ىذا بؿ نص فقط في حاؿ إبرامو فمـ يفالنيائي 
ليذا إف كاف يمكف اقديف أف يقرروا ع، ولممت4مف التقنيف المدني الجزائري 65وىذا في نص المادة العقود 

مستقلب في حد ذاتو والطراؼ ف عقدا الجزئي يمكف أف يكو آثارا أو لا، فإذا كاف العقد ب تر العقد أف ي
ىذا الإتفاؽ بالعقد النيائي وحده فإف ىذا التحفظ يجرد العقد الجزئي مف أثره، أما إذا كاف تحفظوا بالإلتزاـ 

عمى إلزاميتو لأنو أو لـ يتفقوا  فإنو لا يمزـ أطرافو سواء إتفقوالا يصمح لأف يكوف عقدا مستقلب بحد ذاتو 
 5يفتقر لمحؿ العقد.

 "Contract cadreالرابع: عقد الإطار "الفرع 
التي يمتزـ موضوع علبقات الأطراؼ، وكذا الشروط الأساسية  حددهيي الإطار ىو ذلؾ العقد الذ عقد

التطبيؽ أو عقود التنفيذ، واليدؼ الذي  الطرفاف بإتباعيا فيما يبرمانو مف عقود لاحقة لو تسمى بعقود
عند الحاجة إلى إبراميا، فيو لا يتضمف إبراـ العقود المنفذة لو عقد الإطار ىو مجرد تسيير يسعى إليو 

ىذا أو الخدمة نظرا لصعوبة بالضرورة تحديدا لكافة العناصر الأساسية لمعقد التطبيقي الوارد عمى السمعة 
، غير أنو لا مانع مف أف يتضمف العناصر الجوىرية لمعقود التطبيقية أو التنفيذية 6التحديد عند إبرامو

لزاـ طرفية أو أحد ما إذا ما رغب الآخر بذلؾ.والقواعد العامة   7التي ستحكميا، وا 

                                                           
1
 110بلحاج العربً، الإطار القانونً للمرحلة السابقة على التعاقد، مرجع سابق، ص   

2
 111محمد إبراهٌم دسوقً، مرجع سابق، ص   

3
 110بلحاج العربً، المرجع نفسه، ص   

4
من ت.م.ج على ما ٌلً: "إذا إتفق الطرفان على جمٌع المسائل الجوهرٌة فً العقد واحتفاظا بمسائل تفصٌلٌة ٌتفقان علٌها فٌما  65تنص المادة   

علٌها، فإن  بعد ولم ٌشترطا أن لا أثر للعقد عند عدم الإتفاق علٌها، اعتبر العقد مبرما وإذا قام خلاف على المسائل الجوهرٌة التً تم الإتفاق
 المحكمة تقضً طبعا لطبٌعة المعاملة ولأحكام القانون والعرف والعدالة"

5
 112محمد إبراهٌم دسوقً، مرجع سابق، ص   

6
 105بلحاج العربً، الإطار القانونً للمرحلة السابقة على التعاقد، مرجع سابق، ص   

7
 481، 480رجب كرٌم عبد اللاه، مرجع سابق، ص   
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يربطيا ىدؼ إقتصادي واحد، وينشئ ويشكؿ عقد الإطار مع عقود التطبيؽ التي يميد ليا مجموعة عقدية 
براـ العقود التطبيقية المتوقع إبراميا بينيما لتزامات تتعمؽ بتنفيذ مجموعة مف الإفيو عمى عاتؽ طر  وا 

 1مستقبلب.
مف القانوف  59مشروط المطموبة في صحة العقد الوارد في المادة ويخضع عقد الإطار كسائر العقود ل

الإحاطة الشاممة بيذا الموضوع يصحب المدني الجزائري وما يمييا، أما فيما يتعمؽ بموضوع العقد، فإنو 
 2في عقد الإطار بسبب تعدد الوظائؼ والأىداؼ التي يؤدييا ىذا الإتفاؽ.

أما عف آثار عقد الإطار، فمو آثار ثانونية خاصة تتجمى في تحديد موضوع علبقات الأطراؼ في 
و سمبية تتعمؽ بإبراـ التي ستحكميا، وتتمثؿ في خمؽ إلتزامات إيجابية أوضبط القواعد العامة المستقبؿ 

 3عقود التطبيؽ التي قد تتبعيا.
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

                                                           
1
 242بً، النظام القانونً لمرحلة المفاوضات العقدٌة، مرجع سابق، ص بلحاج العر  

2
  Ghestin Jaques, la formation du contrat, n 529 et 532 

3
 244بلحاج العربً، المرجع نفسه، ص   



 الفصل الأول                                                                   الإطار المفاهيمي لمرحلة المفاوضات

 

~ 18 ~ 
 

 المبحث الثاني: المبادئ السائدة في مرحمة المفاوضات العقدية:
كغيرىا مف المراحؿ ليا مبادئ، تحكميا وتييمف عمييا حيث تجد مبادئ جد مرحمة المفاوضات عمى العقد 

بدخوليـ في ىذه المرحمة يعني أف كؿ طرؼ منيـ يسعى عمى ىامة تسود مرحمة التفاوض، فالأفراد 
التعاقد وتطبؽ عمييـ ىذه المبادئ، والمبدأ الأساسي في ىذه المرحمة ىو مبدأ حرية التعاقد فلب يجوز 
إجبار أي متفاوض عمى العودة إلى التفاوض حتى إذا أخؿ بالتزامو )مطمب أوؿ(، إضافة إلى مبدأ حسف 

تفاقات ويجب النية وىو إلتزاـ فع اؿ تقوـ عميو عممية التفاوض، ويييمف عمى المفاوضات المنظمة بعقود وا 
 تنفيذىا بحسف النية )مطمب ثاف(.

 المطمب الأول: مبدأ حرية التعاقد:
الأساسي الذي يسود مرحمة المفاوضات، لأف الأطراؼ يتوجيوف بإرادتيـ إلى  مبدأ حرية التعاقد ىو المبدأ
رؼ مواصمة التفاوض أو العدوؿ عنو وليـ الحرية الكاممة )فرع أوؿ(، والعدوؿ التفاوض ويمكف لكؿ ط

ىو أىـ صورة لممارسة حرية التعاقد دوف نشوء مسؤولية عمى عاتؽ مف عدؿ عنيا )فرع عف المفاوضات 
 ثاف(.
 الأول: مفيوم مبدأ حرية التعاقد الفرع

عمى أف العقد يفترض وجود إرادتيف  1الجزائري مف التقنيف المدني 59لقد نص المشرع الجزائري في المادة 
حرتيف تتجياف إلى إحداث أثر قانوني نعيف، وعميو لكؿ شخص الحرية الكاممة في الدخوؿ في العلبقة 

 أو عدـ الدخوؿ فييا، وىذا طبقا لمبدأ حرية التعاقد.العقدية 
الذي تفرع منو ىذا المبدأ ساس وقبؿ التحدث عف مبدأ حرية التعاقد يجب أولا الحديث عف المبدأ أو الأ

وىو مبدأ سمطاف الإرادة والذي يقوـ عمى فكرة بسيطة مفادىا أف للئرادة السمطاف الأكبر في بناء أي كياف 
 2تعاقدي والتحكـ فيو.

وىذا المبدأ يعني أمريف: الأوؿ ىو أف الإرادة وحدىا يمكنيا إنشاء الإلتزاـ أو التصرؼ القانوني بوجو 
في تحديد مضموف العقد وآثاره، ثـ الإلتزاـ بذلؾ، وعدـ مر الثاني فيو أف ليذه الإرادة الحرية ، أما الأ3عاـ

 4الإتفاؽ القائـ إلا باتفاؽ جديد.جواز تعديؿ 
 

                                                           
1
على ما ٌلً: "ٌتم العقد بمجرد أن ٌتبادل الطرفان التعبٌر عن إرادتهما المتطابقتٌن، دون الإخلال  من ق.م.ج المعدل والمتمم 99تنص المادة   

 بالنصوص القانونٌة"
2
 317نبٌل إسماعٌل الشٌلاق، مرجع سابق، ص   

3
 50 محمد حسٌن منصور، النظرٌة العامة للإلتزام "مصادر الإلتزام"، دار الجامعة الجدٌدة للنشر، الإسكندرٌة، ص  

4
رنة محمد صبري السعدي، الواضح فً شرح القانون المدنً، النظرٌة العامة للإلتزامات، مصادر الإلتزام، العقد والإرادة المتفردة، دراسة مقا  

 44، دار الهدى للطباعة والنشر والتوزٌع، الجزائر، ص 4فً القوانٌن العربٌة، ط 
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 الذي رسـ لو  1القانوفطاف مسمة بجانبو وىذه القيود مستمدة مف وقد أصبح لمبدأ سمطاف الإرادة قيود قائ
 2معقولة لخمؽ توازف بيف الإرادة مع العدالة والإستقرار والصالح العاـ.حدود وحصره في دائرة 

تكويف كذلؾ الأمر بالنسبة لمبدأ حرية التعاقد الذي جاء كنتيجة لمبدأ سمطاف الإرادة والذي يتعمؽ بمرحمة 
العقد وىو المبدأ الأساسي الذي يحكـ المرحمة السابقة عمى التعاقد، فقد إتجو المشرع عمى تقييد ىذه 

بمبدأ عدـ التعسؼ في استعماؿ الحؽ فكؿ شخص لو الحرية إف شاء تفاوض وأف شاء لا الحرية 
 3يو.عم يتفاوض، وىو حر في إختيار مف يتفاوض معو، وفي إختيار مضموف العقد المتفاوض

 الفرع الثاني: ممارسة حرية التعاقد من خلال العدول عن المفاوضات
فكؿ طرؼ مف أطراؼ ىو مبدأ أساسي يحكـ مرحمة المفاوضات كما ذكرنا سابقا فإف مبدأ حرية التعاقد 

تع بحرية واسعة خلبؿ ىذه المرحمة، سواء بالدخوؿ في المفاوضات أو رفضيا، أو إختيار مف التفاوض يتم
معيـ، كذلؾ إختيار موضوع العقد المتفاوض عميو، وتتعدد أشكاؿ ىذه الحرية، فإف وصؿ  يتفاوض

ف لـ يتوصؿ المتفاوضوف المتفاوضوف عمى إتفاؽ عمى إبراـ العقد فيذا شكؿ مف أشكاؿ حرية التعاقد،  وا 
تحديد معنى العدوؿ  وليذا يجب أولاإلى إتفاؽ فمف يبرـ العقد، وىذا أيضا شكؿ مف أشكاؿ حرية التعاقد، 
براز القيود الواردة عمى مبدأ حرية التعاقد.  عف المفاوضات، ثـ تحديد وا 

 أولا: مفيوم العدول عن المفاوضات العقدية:
مف الناحية القانونية العدوؿ عف المفاوضات ىو مظير مف مظاىر ممارسة الحؽ، وىذا الحؽ يدخؿ في 

لمفاوضات في أي مرحمة كانت عمييا، تفاوض حؽ العدوؿ عف اإطار حرية التعاقد، ويخوؿ ىذا المبدأ لمم
 وىذا دوف مساءلتو، ودوف أف تترتب مسؤولية ىذا العدوؿ.

يمارس حقو المشروع بعدولو عف المفاوضات، غير ممزـ بتقديـ أسباب أو مبررات ىذا فالمتفاوض الذي 
تعاقد التي تقضي بحرية العدوؿ، فيو الالعدوؿ، لأنو إذا ألزـ بتقديـ مبررات يعتبر ىذا خروج عف حرية 

حؽ مكرس لمشخص ولا يمكف إجباره عمى تقديـ مبررات وأسباب لذلؾ، فالمتفاوض يحتفظ بحريتو الكاممة 
في العدوؿ عف المفاوضات العقدية في الوقت الذي يريده، ولا مسؤولية عمى مف عدؿ ولا يكمؼ بإثبات 

 سبب ذلؾ.

                                                           
1
، دٌوان 4، التصرف القانونً، العقد والإرادة المنفردة، ط 1لقانون المدنً الجزائري، ج بلحاج العربً، النظرٌة العامة للإلتزام فً ا  

 44المطبوعات الجامعٌة، الجزائر، ص 
2
سكندرٌة، عبد الرزاق أحمد السنهوري، الوجٌز فً النظرٌة العامة للإلتزام، الإثبات، الآثار، الأوصاف، الإنتقال، الإنقضاء، منشأة المعارف، الإ  

 32ص 
3
 137محمد حسٌن منصور، مرجع سابق، ص   



 الفصل الأول                                                                   الإطار المفاهيمي لمرحلة المفاوضات

 

~ 20 ~ 
 

قانوني، وبيذا فمف ، وليذا فيو لا يرتب أي أثر التصرفات القانونيةفالتفاوض عمؿ مادي لا يرقى إلى 
حؽ كؿ متفاوض العدوؿ عف المفاوضات دوف أف تنشأ في ذمتو أي مسؤولية ودوف تقديـ مبرر لذلؾ، 

 1وىذا ىو المفيوـ الذي قدمو الفقو التقميدي بخصوص العدوؿ عف المفاوضات العقدية.
لكؿ متفاوض، وما تقضي بو قواعد العدالة ىو عدـ مساءلة الشخص عف المفاوضات حؽ فماداـ العدوؿ 

المسؤولية عمى أساس الخطأ عند ممارسة حقوقو، غير أنو إذا كاف ىذا العدوؿ مقترنا بخطأ فينا تقوـ 
وليس عمى أساس العدوؿ في حد ذاتو وىي مسؤولية تقصيرية ووجود الخطأ مف عدمو يخضع لتقدير 

 بحث عنو وىذا بيدؼ حماية الحريات الفردية.القاضي الذي يسعى في ال
 حق العدول عن المفاوضات العقدية: ثانيا: عدم التعسف في استعمال

ىو حؽ مشروع لكؿ متفاوض حتى يتمكف مف ممارسة حريتو إف العدوؿ عف المفاوضات العقدية 
إلى خمؽ إنتياكات لحقوؽ الغير، وليذا قيد التعاقدية، ولكف ىذا المبدأ قد وردت عميو قيود حتى لا يؤدي 

مبدأ حرية التعاقد بنظرية التعسؼ في إستعماؿ الحؽ، فلب يجب عمى الشخص ممارسة حقو في العدوؿ 
 العقدية بتعسؼ، وىذا ما ذىب إليو الفقو والقضاء في فرنسا.عف المفاوضات 

عتبره خوقد نص المشرع الجزائري عمى التعسؼ في إستعماؿ الحؽ  المادة  طأ تقصيريا، وورد ىذا فيوا 
حيث نصت عمى ما يمي: "يشكؿ الإستعماؿ التعسفي لمحؽ خطأ مكرر مف القانوف المدني الجزائري  124

 لا سيما في الحالات الآتية:
 إذا وقع بقصد الإضرار بالغير. -
 الناشئ لمغير.فائدة قميمة بالنسبة إلى الضرر إذا كاف يرمي لمحصوؿ عمى  -
 "الغرض منو الحصوؿ لى فائدة غير مشروعة.إذا كاف  -

ليذا فإف قاـ شخص بالعدوؿ عف المفاوضات بتعسؼ فستقوـ مسؤوليتو المدنية وىذا يشكؿ خطأ تقصيريا 
 يوجب قياـ المسؤولية التقصيرية.

ذا أردنا إعطاء تعريؼ التعسؼ في إستعماؿ الحؽ، يجب معرفة المقصود بكؿ مف الحؽ والتعسؼ.  وا 
 سف في إستعمال الحق:مفيوم النع - أ

ستعمؿ ىذا الحؽ دوف تجاوز الحدود وقد فالحؽ ىو مصمحة مرسومة الحدود ويحمييا القانوف، وقد ي
 يستعمؿ في غير محمو ويمحؽ ضررا بالغير، وىذا ىو التعسؼ في إستعماؿ الحؽ.

                                                           
1
 27كاظم كرٌم علً الشمري، "المسؤولٌة فً فترة ما قبل التعاقد"، مجلة الفتح، كلٌة البرموك الجامعة، ع   
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صاحب الحؽ أما التعسؼ ىو: "إنحراؼ في مباشرة سمطة مف السمطات الداخمة في حدود الحؽ، أي أف 
 1يعمؿ داخؿ نطاؽ حقو ولكف يتعسؼ في إستعماؿ ىذا الحؽ".
وىذا  مكرر مف القانوف المدني الجزائري 124وقد ذكر المشرع الجزائري ثلبث حالات لمتعسؼ في المادة 

الحالات يجمعيا عنصر مشترؾ وىو النية السيئة أو نية الإضرار بالغير،  عمى سبيؿ المثاؿ، وىذه
ت النية فإف القاضي يستخمص سوء النية بالإستعانة بمعيار موضوعي وىو مقارنة ذلؾ ولصعوبة إثبا

ويرى إف كانت فائدة بالشخص الذي قاـ بالفعؿ الفعؿ بتصرؼ الرجؿ المعتاد وفي نفس الظروؼ المحيطة 
تو بالتعويض أي تقوـ مسؤوليمف وراء تصرفو ذلؾ فإف وجد إنعداـ الفائدة فيعتبر الشخص مخطئ ويمتزـ 

 2التقصيرية.
 دور النية في العدول التعسفي عن المفاوضات العقدية:  - ب

، أي أف تكوف ىناؾ إف النية ىي العنصر المشترؾ الذي يجمع بيف حالات التعسؼ في إستعماؿ الحؽ
عتبروا أف العدوؿ يعتبر  نية الإضرار بالغير، غير أف الفقو والقضاء في فرنسا ذىبوا إلى أبعد مف ذلؾ وا 

 حتى ولو لـ تكف ىناؾ نية الإضرار بالغير أو الطرؼ الآخر. تعسفيا
 العدول عن المفاوضات العقدية بنية الإضرار بالمتفاوض الآخر: -1

عتبر إإف أىـ صورة لمعدوؿ التعسفي ىي العدوؿ عف المفاوضات بدوف سبب جدي، فإذا إنعدـ السبب 
العدوؿ تعسفيا، فسبب العدوؿ يجب أف يكوف مشروعا وجديا، ويتمثؿ ىذا السبب المشروع في وجود 
أسباب موضوعية وحادة، كأف تكوف ىذه الأسباب راجعة إلى ظروؼ إقتصادية وليست مجرد أىواء 
 شخصية ولكي يكوف السبب مشروعا يجب أف يتوفر في المفاوضات ما يسمى بالخطر المشروع الذي

الذي عدؿ عف المفاوضات، ويمكف تصور ىذا الخطر في بعض الميف التي تكوف فييا ييدد المتفاوض 
يتحمموف مصاريؼ التفاوض، ليذا فإف نسبة المفاوضات كبيرة كالمقاوليف والسماسرة فيؤلاء بحكـ عمميـ 

ف المفاوضات يمتزـ بتعويض ىذه المصاريؼ في حالة ما إذا كاف متعسفا في عدولو عالمتفاوض معيـ 
 أي لـ يكف لو أي مبرر مشروع وكاف يرمي مف وراء ذلؾ إلى الإضرار بالطرؼ الآخر.

فينا تقوـ مسؤوليتو لتعسفو في إستعماؿ حقو في العدوؿ عف المفاوضات ضمف مبدأ حرية التعاقد 
 وصدقو مف وراء ذلؾ العدوؿ ىو نية الإضرار بالطرؼ الآخر.

                                                           
1
اء بلا سبب والقانون(، ، الواقعة القانونٌة )الفعل غٌر المشروع، الإثر2بلحاج العربً، النظرٌة العامة للإلتزام فً القانون المدنً الجزائري، ج   

 111، 110دٌوان المطبوعات الجامعٌة، الجزائر، ص 
2
 115بلحاج العربً، مرجع سابق، ص   
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يعتبر عدولا ىدفو الإضرار بالغير، أي ىناؾ نية للئضرار فالعدوؿ عف المفاوضات بدوف سبب جدي 
 124بالطرؼ الآخر فيو بذلؾ عدوؿ تعسفي، وبيذا تقوـ المسؤولية التقصيرية لمرتكبو وفقا لنص المادة 

 مف القانوف المدني الجزائري. 1مكرر/
بسوء نية واليدؼ مف وارئيا الإضرار بالغير بالتفاوض  وىناؾ أيضا أفعاؿ يأتييا أحد أطراؼ التفاوض

لمنتجاتو، وىذا عندما يدخؿ الشخص في مفاوضات مع عدة أطراؼ بيدؼ إشيار المتفاوض لعممو أو 
والعروض مف وراء ذلؾ ليس لمتعاقد بؿ لكي يرى الآخروف حجـ أعمالو  مع عدة أطراؼ ويكوف ىدفو

بالأضرار التي قد  يبالي ه يقوـ بالعدوؿ عف المفاوضات دوف أفوبعد أف يصؿ إلى مبتغاالكثيرة لديو 
وبيذا  يسببيا لمغير، فيعتبر بيذا متعسفا في إستعماؿ حقو في التفاوض وفي عدولو عف المفاوضات

تقوـ مسؤوليتو عف ذلؾ وىذا لأف المصمحة التي كاف يرمي صاحبيا لتحقيقيا ىي قميمة بالنسبة لمضرر 
مف القانوف المدني  2مكرر/ 124الذي أصاب الغير، وىي مصمحة شخصية بحتة وفقا لنص المادة 

 الجزائري.
 العدول عن المفاوضات العقدية بدون نية الإضرار بالمتفاوض الآخر: -2
التعسؼ في إستعماؿ حؽ لمعدوؿ عف المفاوضات يتمثؿ في نية الإضرار بالغير، فالنية شرط لاعتبار إف 

ويستدؿ القاضي عمى وجود ىذه النية بمعيار الرجؿ المعتاد، فإف غابت الفائدة المشروعة  العدوؿ تعسفيا،
في فرنسا اعتبروا أف كؿ  لممسؤوؿ عف العدوؿ اعتبر ذلؾ خطأ يوجب قياـ المسؤولية، ولكف الفقو والقضاء

عدوؿ عف المفاوضات العقدية يعتبر خطأ لما تبمغ مرحمة متقدمة منيا لكفي لكي يعتقد أحد الأطراؼ أف 
 1الطرؼ الآخر مستعد لإبراـ العقد معو مما يدفعو إلى دفع نفقات أكثر.

حماية أكثر لممفاوضات ولممتفاوضيف مف التعسؼ في إستعماؿ حقيـ المشروع  يطبع والقضاء الفرنسي
المتمثؿ في العدوؿ عف المفاوضات في أي مرحمة كاف عمييا التفاوض، وىذا بإدراج شرط السبب 
المشروع في العدوؿ، فإذا واصمت المفاوضات إلى مرحمة متقدمة فينا يتبادر إلى ذىف المتفاوض أف العقد 

، ولي ذا فإف قاـ أحد الأطراؼ بقطعيا بدوف مبرر مشروع، فيعتبر ىذا الفعؿ تعسفيا ولا ينظر إلى سيبرـ
النية التي ىي شرط في نظرية التعسؼ في إستعماؿ الحؽ، وليذا فالمتسبب في العدوؿ عف المفاوضات 

لا اعتبر متعسفا وتقوـ مسؤوليتو عمى أساس الخطالمتقدمة يمزـ  أ التقصيري بتقديـ مبرر مشروع لذلؾ وا 
 2ويمتزـ بالتعويض.

                                                           
1
 Ghestin Jaques, op cit, p 177 

2
، س 54ع محمود فٌاض، "مدى إلتزام الأنظمة القانونٌة المقارنة بمبدأ حسن النٌة فً مرحلة التفاوض على العقد"، مجلة الشرٌعة والقانون،   

 245، فلسطٌن، ص 27
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حيث أقرت: "بعدـ إلتزاـ الطرؼ  1987 في قرار لمحكمة استئناؼ ميلبنو سنةويظير ىذا التوجو 
قد وصمت المتفاوض في الوصوؿ إلى نتيجة نيائية بالتعاقد ليذه المفاوضات ما لـ تكف المفاوضات 

العقد أو أوىـ ىذا الطرؼ المقابؿ بحتمية  لمرحمة متقدمة تبعث عمى إعتقاد الطرؼ الآخر بحتمية توقيع
 توقيع ىذا العقد".

التي تعتبر تصرفات مجردة إذف المسؤولية ففي ىذه الحالة تقوـ مسؤولية مف قاـ بالعدوؿ عف المفاوضات 
ىي مسؤولية تقصيرية، ولا يشترط لقياميا في ىذه الحالة إلا قياـ الخطأ الذي نتج عنو الضرر بالطرؼ 

 يشترط أف يتوفر لدى العادؿ عف المفاوضات نية الإضرار بالمتفاوض الآخر.الآخر، ولا 
مف خلبؿ ما سبؽ فإف مرحمة المفاوضات ىي مرحمة يسودىا مبدأ أساسي ىو مبدأ حرية التعاقد، ولا 

تقييده إلا ستختؿ المعاملبت بيف المتفاوضيف خصوصا أف أىـ يمكف تطبيؽ ىذا المبدأ عمى إطلبقو دوف 
فمو قاـ كؿ المتفاوضيف بممارسة ىذا الحؽ دوف قيود ا المبدأ ىي العدوؿ عف المفاوضات صورة ليذ

بنظرية قانونية وىي نظرية سيضر الطرؼ الآخر، وليذا ولعدـ الإضرار بالمتفاوض الآخر قيد ىذا المبدأ 
 بيف حرية العدوؿ عف المفاوضات وعدـالتعسؼ في استعماؿ الحؽ مف أجؿ خمؽ نوع مف التوازف 

فلب يجوز التعسؼ في استعماؿ حؽ العدوؿ عف المفاوضات بدوف سبب مشروع بنية الإضرار بالغير، 
ىي أفعاؿ الإضرار بالطرؼ الآخر أو بدوف نية الإضرار بو إف كانت المفاوضات متقدمة، فيذه الأفعاؿ 

 تكبيا.خاطئة وتقوـ مسؤولية مر 
 المطمب الثاني: مبدأ حسن النية:

تفاقات، فينا يخرج التفاوض مف عندما يختار أطراؼ التفاوض تنظيـ مرحمة  المفاوضات العقدية بعقود وا 
تنفيذه طراؼ التفاوض صرفات القانونية، وىذا يفرض عمى أخؿ ضمف دائرة التدائرة الأعماؿ المادية ليد

 و )فرع ثاف(.بحسف نية )فرع أوؿ(، وتتفرع عف ىذا المبدأ إلتزامات أخرى مساعدة ومكممة ل
 مفيوم مبدأ حسن النيةالفرع الأول: 

عند تنفيذىا، أو حتى خلبؿ المرحمة السابقة عمى سواء  ،يمعب مبدأ حسف النية دورا بارزا في مجاؿ العقود
 107/1في المادة تنفيذىا، أي في فترة تكويف العقد، وىو ما أشار إليو ضمنيا المشرع المدني الجزائري 

مف ؽ.ـ والتي تقتضي في عموميا أنو  يجب تنفيذ العقد طبقا لما إشتمؿ عميو، وبطريقة تتفؽ مع ما 
 1حسف النية.يوجبو 

                                                           
1
 676، ص 2، دار هومة، ط 1بلحاج العربً، مصادر الإلتزام فً القانون المدنً الجزائري، المصادر الإرادٌة، ج   
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في بحسف نية كقاعدة عامة الإلتزاـ بالتفاوض عمى التعاقد معناه خلبؿ الفترة السابقة فمبدأ حسف النية 
والتي يتوجب يتـ فييا تكويف العقد وبمورتو فيذه المرحمة ىي مرحمة خطيرة مرحمة التفاوض عمى العقد، 

 1والأمانة والصراحة والتزامو والتعاوف.فييا الصدؽ 
القانوف مف أجؿ وضع تعريفات لمبدأ حسف النية، فمنيـ مف قاؿ: "ىو الوسيمة التي قد وقد إجتيد خبراء 

العقدية بيف الأطراؼ المتعاقدة وتوقع عمى يستطيع مف خلبليا القاضي التدخؿ لضماف توازف العلبقة 
ر لو بصدؽ وأمانة وبالشكؿ الذي يرغب ىذا الأخير مف الغيالطرؼ المتعاقد معاممة الطرؼ المقابؿ 

 2التعامؿ معو بو".
ضمف الغاية ممارسة الحؽ  ؿ بصدؽ وشرؼ مع الغير بصورة تبقيومنيـ مف عرفو عمى أنو: "التعام

لتزـ بيا كؿ طرؼ مف طرفي العقد بحيث لا تؤدي ىذه الممارسة المقيدة والع ادلة التي أنشأ مف أجميا وا 
 3و بأمانة".إلى الإضرار بالغير دوف سبب مشروع، بؿ توصؿ كؿ ذي حؽ إلى حق

قانوف العقد، إحتراـ يوجب مف القانوف المدني  107وفقا لأحكاـ الفقرة الأولى مف المادة نية والتنفيذ بحسف 
والوفاء بكؿ بكؿ صدؽ وأمانة لتزامات عميو ىذا العقد مف إكؿ طرؼ مف أطراؼ العقد ما رتبو بأف ينفذ 

والغش، ولا يقتصر العقد عمى إلزاـ المتعاقد بما ورد واء تمضموف الإلتزاـ العقدي بعيدا عف المماطمة والإل
بحسب طبيعة الإلتزاـ، وىو ما  فيو ولكف يتناوؿ أيضا ما ىـ مف مستمزماتو، وفقا لمقانوف والعرؼ والعدالة

 4الفقرة الثانية مف المادة نفسيا.تقتضيو 
الإلتزاـ بالتفاوض بحسف نظيـ ت 01/10/2016الجديد النافذ إعتبارا مف وقد تناوؿ قانوف العقود الفرنسي 

عمى عاتؽ طرفي التفاوض الجديد حيث أصبح إلتزاما قانونيا  1104وفقا لأحكاـ المادة  مرةبقواعد آ نية
 1112كما نظمت المادة بحسف نية، تنفيذ كافة مراحؿ العقد العقدية وحتى مف بداية المفاوضات 

والإلتزاـ بالإعلبـ وحدوده، وعبء إثبات القياـ بو وجزاء عنيا، المفاوضات العقدية والمسؤولية الناشئة 
 5الإخلبؿ بو.

مف ىو جزء لا يتجزأ مف عقد البيع الدولي، عمى أف مبدأ حسف النية كما نصت قوانيف التجارة الدولية 
العقدي بيف طرفي حيث أنو يشمؿ منذ بداية التفاوض حولو، وحتى تماـ تنفيذه محافظة عمى التوازف 

وبالتعاوف الذي يمميو ىذا ، المتوفرة لديوإلتزاـ البائع بالإدلاء بجميع البيانات وأف ىذا المبدأ يشمؿ العقد، 

                                                           
1
 Jourdain (p), ;a bonne foi dans la formation des contrats, Trav. Ass. Capitant, p 121 

2
 231محمود فٌاض، مرجع سابق، ص   

3
 55ً مصطفى خٌضر، مرجع سابق، ص نشم  

4
 66بلحاج العربً، "أحكام الإلتزام...."، مرجع سابق، ص   

5
 163بلحاج العربً، النظام القانونً لمرحلة...، مرجع سابق، ص   
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" لعقود التجارة الدولية Unidroitمف مبادئ "اليونيدرو  7الأولى مف المادة المبدأ،، وىو ما جاء في الفقرة 
وفقا "يمتزـ كؿ طرؼ بأف يتصرؼ  والتي ورد فييا: 2010و  2004والمعدلة عاـ  1994الصادرة عاـ 

أو ولا يجوز الأطراؼ إستبعاد ىذا الإلتزاـ لما يقتضيو حسف النية وأمانة التعامؿ في التجارة الدولية 
 1تقييده".

 وأدى إلى قطعمف المبادئ نفسيا عمى أنو: "يسأؿ الطرؼ الذي يتفاوض  2115كما نصت المادة 
 الآخر مف خسائر".بسوء نية، عما لحؽ الطرؼ المفاوضات 
صباغ مبدأ حسف النية في مفاوضات جاء مف خمؽ نوع مف التوازف بيف المبدأ الأساسي السائد في ىذه  وا 

بيف مبدأ حسف النية و اقد الذي لا يمزـ الأطراؼ بالتوصؿ إلى إبراـ العقد النيائي، رة وىو مبدأ حرية التعتالف
 2ىذه المرحمة. والجدية فيمف الثقة والإستقرار الحد الأدنى  الذي يقرر

 الفرع الثاني: الإلتزامات المتفرعة عن مبدأ حسن النية
يعتبر الإلتزاـ بالتفاوض بحسف نية خلبؿ مرحمة المفاوضات العقدية ىو الإلتزاـ الرئيسي وتتفرع عنو 

لتعاوف والإلتزاـ إلتزامات أخرى ىي في الحقيقة مساعدة ومكممة لو، نذكر منيا الإلتزاـ بالإعلبـ والإلتزاـ با
 بالجدية والإستقامة والإلتزاـ بضماف السرية والإلتزاـ بالإدلاء بالبيانات.

 "Obligation d’informerأولا: الإلتزام بالإعلام "
يمتزـ المتفاوض بإعلبـ المتفاوض الآخر بكافة المعمومات الحقيقية المتعمقة بالعقد، وألا يستغؿ المتفاوض 

أف يمتزـ عدـ معرفة وتخصص الطرؼ الآخر ليزج بو في عقد لا يناسبو، فيجب عمى كؿ متفاوض 
تباىو إلى إحتماؿ والنصيحة وضرورة تحذير المتفاوض الآخر أو لفت إنبالمصارحة والتبصير والشفافية 

برامو. وجود خطورة مادية أو قانونية ناشئة مف العقد محؿ  3التفاوض وىذا في مرحمة تكويف العقد وا 
وقد إعتبر المشرع الجزائري كتماف واقعة مؤثرة أثناء التعاقد تدليسا، تجيز لممدلس عميو إبطاؿ العقد، 

المحكمة ا سارت عميو أيضا إجتيادات وىو م 4مف القانوف المدني الجزائري 86/2حسب نص المادة 
العميا، مف أف المبدأ في القانوف الجزائري ىو إعتبار السكوت العمدي في واقعة مؤثرة في التعاقد تدليسا، 
ذا كاف المتعامؿ حرفيا أو مينيا فلب يمكف لو الإدعاء بالغش والتدليس، وبيذا يكوف لممتفاوض في حاؿ  وا 

                                                           
1
 126، 125حمدي محمود بارود، مرجع سابق، ص   

2
بالتزامه بالتفاوض بحسن نٌة، دفاتر السٌاسة والقانون، جامعة قاصدي بن أحمد صلٌحة، آثار المسؤولٌة المدنٌة الناشئة عن إخلال المتفاوض   

 117-115، ورقلة، ص 10مرباح، ع 
3
 653بلحاج العربً، النظام القانونً لمرحلة...، مرجع سابق، ص   

4
إذا ثبت أن المدلس علٌه ما كان  من ق.م.ج المعدل والمتمم على ما ٌلً: "وٌعتبر تدلٌسا السكوت عمدا عن واقعة أو ملابسة، 53/2تنص المادة   

 لٌبرم العقد لو علم بتلك الواقعة أو هذه الملابسة"
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 86/1قوعو في تدليس مف طرؼ المتعاقد الآخر أو نائبو حسب نص المادة عدـ إبراـ عقد طمب إبطالو لو 
 1مف القانوف المدني الجزائري.

بيف ميني  ويجد الإلتزاـ بالإعلبـ متسعا لو إذا كاف التفاوض يدور بيف أطراؼ غير متساويف كأف يكوف
أو الخبير إعلبـ المتفاوض أو خبير والطرؼ الآخر يكوف شخص عادي وليذا يجب عمى ذلؾ الميني 

معو بكؿ ما يحويو محؿ التفاوض، ويطمعو عمى ما يشممو ويصحح لو المفاىيـ ويصوب ما لديو مف 
حتى يتجنب إدعاء المتفاوض غير الخبير بعدـ  2عف ذلؾمعتقدات ويمفت إنتباىو إلى الآثار المترتبة 

 برامو.عممو وأنو وقع في غمط وبعدىا يطالب لإبطاؿ العقد في حاؿ إ
ومف المعموـ أف القانوف الجزائري ركز كثيرا عمى الإلتزاـ السابؽ عمى التعاقد والمتمثؿ في إعلبـ المتعاقد 
خباره بمضموف العقد مف جية وبالأسعار وشروط البيع مف جية أخرى في تشريعات خاصة. ففيما  وا 

ذي يقضي بعدـ غش المستيمؾ أو يتعمؽ بالإعلبـ بمضموف العقد، وبالإضافة إلى الإلتزاـ التقميدي ال
المتعمؽ بحماية  25/02/2009المؤرخ في  09/03مف القانوف رقـ  17خداعو أو تضميمو، توجب المادة 

المستيمؾ وقمع الغش عمى كؿ متعامؿ أف يعمـ المستيمؾ بكؿ المعمومات المتعمقة بالمنتوج الذي يضعو 
 3للئستيلبؾ.

الذي يعدد  23/06/2004المؤرخ في  04/02مف القانوف رقـ  04ويتجمى ذلؾ أيضا بما ورد في المادة 
القواعد المطبقة عمى الممارسة التجارية والتي تقضي بأنو يتولى البائع وجوب إعلبـ الزبائف بأسعار 

وىو ما أكده المشرع الجزائري كذلؾ مف خلبؿ المرسوـ رقـ  4وتعريفات السمع والخدمات وبشروط البيع
المتعمؽ بالوسـ وتقديـ المواد الغذائية، عمى وجوب الإعلبـ المادي  10/11/1990المؤرخ في  90/367

 5لممستيمؾ.
المتعمؽ بقانوف التأمينات الجديد المذي ألغى  25/01/1995المؤرخ في  95/07كما يمزـ الأمر رقـ 

مؤرخ ال 06/04معدؿ بالقانوف وال 13و 8و 5في مواده  19/07/1980المؤرخ في  80/13القانوف رقـ 
خطاره  20/02/2006في  شركات التأميف في عقود التأميف ضرورة إخبار أي إعلبـ المستيمؾ وا 

                                                           
1
من ق.م.ج المعدل والمتمم على ما ٌلً: "ٌجوز إبطال العقد للتدلٌس إذا كانت الحٌل التً لجأ إلٌها أحد المتعاقدٌن أو النائب  53/6تنص المادة   

 رف الثانً العقد"عنه منن الجسامة بحٌث لولاها لما أبرم الط
2
 58بلحاج العربً، الإطار القانونً لمرحلة...، مرجع سابق، ص   

3
 85/80/2886، المؤرخ فً 62الجرٌدة الرسمٌة، العدد   

4
 24/83/2881، المؤرخ فً 16الجرٌدة الرسمٌة، العدد   

5
 661بلحاج العربً، النظام القانونً لمرحلة...، مرجع سابق، ص   
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 بالشروط اليامة والأكثر خطورة، وبكؿ المعمومات الضرورية المؤثرة المتعمقة بالعقد وأف تكوف ىذه البيانات
 1واضحة ومقروءة وغير قابمة لممحو ومكتوبة بالمغة الوطنية.

أما بالنسبة لقانوف العقود الفرنسي الجديد فإف الإلتزاـ بالإعلبـ قبؿ التعاقدي في القانوف المدني الفرنسي 
الذي يجب أف يسود مرحمة التفاوض عمى الحديث يجب أف يوجد جنبا إلى جنب مع الإلتزاـ بحسف النية 

ليا علبقة مباشرة وضرورية الحاسمة التي وىذا بإعلبـ المتفاوض الآخر بالمعمومة الميمة العقد، 
مف  1112، وىذا وفؽ نص المادة بمضموف العقد أو صفة أطرافو متى كاف ىذا الأخير جاىلب بيا

 مف نص ىذه المادة. 5و 4و 3و 2و 1ني الفرنسي الجديد في الفقرة القانوف المد
لتعاقدي، فالإلتزاـ ااـ بالإعلبـ في ىذا الإلتزاـ بيف الإلتزاـ بالإعلبـ قبؿ التعاقدي وبيف الإلتز ويجب التمييز 

وينقضي فييا أيضا، فيو يقوـ مف أجؿ إحلبؿ  في المرحمة قبؿ التعاقدية، يقوـبالإعلبـ قبؿ التعاقدي 
التكافؤ بيف الأطراؼ خصوصا إذا كاف أحدىـ خبيرا كالعلبقة بيف المنتج والمستيمؾ، فيجب عمى المنتج 

 2إعلبـ المستيمؾ بكؿ ما يحويو المنتوج وكيفية إستعمالو لكي لا يقع المستيمؾ في غمط فيما بعد.
، فيو إلتزاـ عقدي بحت أما الإلتزاـ بالإعلبـ التعاقدي ف يو يقوـ في المرحمة التي يكوف فييا العقد قد أبرـ

ويعرؼ أيضا بالإلتزاـ  ويعرؼ أيضا بالإلتزاـ العقدي بالمشورة، مثؿ عقد الإستشارة القانونية أو اليندسية
 بالإعلبـ بعد التعاقد مثؿ عقود التحريات الخاصة.

 "Obligation de cooperationثانيا: الإلتزام بالتعاون "
المراد بالإلتزاـ بالتعاوف في مرحمة التفاوض عمى العقد ىو ضرورة التعاوف البناء النزيو المتبادؿ، بيف 
الأطراؼ المتفاوضة بما يكفؿ الوصوؿ بالمفاوضات إلى نياية منطقية ومرضية إما بإبراـ العقد محؿ 

ما بغض النظر عنو كمية.  3التفاوض، وا 
طيمة مرحمة المفاوضات العقدية ىو إلتزاـ يفرضو حسف النية اللبزـ لإبراـ العقد، ويقوـ والإلتزاـ بالتعاوف 

علبمو وتبصيره بخصائص  أساسا عمى الميني المحترؼ، بأف يقوـ بتوجيو الطرؼ الثاني وىو العميؿ، وا 
رشاده بإبداء الرأي السديد فييا في كؿ مرحمة مف مراحؿ   4التفاوض.وعيوب السمعة أو الخدمة، ونصحو وا 

                                                           
1
 664المرجع نفسه، ص  بلحاج العربً،  

2
 45محمد إبراهٌم دسوقً، مرع سابق، ص   

3
 25محمد لطفً، المسؤولٌة المدنٌة فً مرحلة التفاوض، القاهرة، ص   

4
ة، جمال محمد، المسؤولٌة المدنٌة للمتفاوض، نحو تطبٌق القواعد العامة على مسؤولٌة المتفاوض عبر الإنترنت، دار النهضة العربٌة، القاهر  

 22ص 
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والمعيار في ىذا ىو معيار الرجؿ الحريص المعتدؿ المتوازف الذي ييدؼ إلى إنجاح المفاوضات ودفعيا 
بإثارة نزاع بدوف مبرر مشروع وفي موضوع تـ حسمو مف قبؿ، يتجنب الأماـ وعدـ العودة إلى الوراء  إلى

 1وضع العراقيؿ بيدؼ إفشاؿ المفاوضات.
خلبؿ فترة المفاوضات فلب يجوز لأي ىو إلتزاـ يقع عمى كلب الطرفيف بالتعاوف  مف خلبؿ ىذا فإف الإلتزاـ

لا قامت مسؤوليتو  عف ذلؾ، فإف كانت المفاوضات منظمة وفي إطار عقد فينا لا شخص الإخلبؿ بو وا 
، أما إذا كانت المفاوضات 2( مف القانوف المدني الجزائري107مجاؿ لقياـ المسؤولية العقدية )المادة 

مجردة فينا تقوـ المسؤولية التقصيرية للئخلبؿ بواجب عاـ لا يقوـ بو الشخص العادي الذي ىدفو إنجاح 
 3( مف القانوف المدني الجزائري.124)المادة المفاوضات 

 "Obligation de confidentialitéثالثا: الإلتزام بضمان السرية "
الإلتزاـ بالمحافظة عمى سرية المعمومات أو البيانات المتعمقة بموضوع  المقصود بضماف السرية حيو
ولا ارية وغيرىا، جعقود نقؿ التقنية أو التكنولوجيا، والعقود الصناعية والتالعقد المراد إبرامو وخاصة في 

 يقصد بو ضماف سرية التفاوض في حد ذاتو.
والعلبمات التجارية والرسوـ والنماذج الصناعية وكذا وفي إطار ىذا الإلتزاـ، تتمتع براءة الإختراع 

 4معطيات أنظمة المعالجة الآلية بحماية قانونية خاصة في المنظومة القانونية الجزائرية.
مف شقيف ىاميف وىما البيانات أو المعمومات يتكوف في الحقيقة ومضموف الإلتزاـ بالمحافظة عمى سرية 

الغير سواء أثناء التفاوض أو بعد ء بعض ىذه الأسرار أو نقميا إلى أف يتمتع المتفاوض كمية عف إفشا
، فإذا تمقى المتفاوض مف الطرؼ الآخر فشمو، وأف يمتنع أضا عف إستغلبليا لحسابو بدوف إذف صاحبيا

أو الخبرة التقنية، النماذج أو الخرائط أو المعرفة الفنية وثائؽ سرية لتسييؿ عممية التفاوض )كالرسوـ أو 
 5العقود أو الشيادات( وجب عميو ألا يتصرؼ فييا أو أف يحتفظ بصورة منيا. أو

عمى سرية المعمومات ىو إلتزاـ بتحقيؽ نتيجة، يرى الرأي السائد فقيا وقضاء في ولأف الإلتزاـ بالمحافظة 
مرحمة القانوني الأساسي في زاـ التقصيرية عند الإخلبؿ بيذا الإلتفرنسا إلى تطبيؽ قواعد المسؤولية 

 6صريح عميو.لمفاوضات، وذلؾ لعدـ وجود إتفاؽ ا
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 "Obligation de loyautéرابعا: الإلتزام بالإعتدال والجدية والإستقامة "
المقصود بالإلتزاـ بالإستقامة والجدية ىو تبادؿ الإقتراحات والمباحثات بيف طرفي العقد وأف يترؾ لمطرؼ 

ذا كانت المقترحات غير مفيدة أو غير معتدلة أو مبالغ فييا الآخر ميمة كافية لمتأمؿ والدراسة  والتفكير، وا 
 فلب مجاؿ لقبوليا دوف أي خطأ في مرحمة التفاوض.

بنية دقيقة في التعاقد بعيدا عف مف الطرفيف، بدراسة المقترحات الجدية في التفاوض ويقتضي ىذا الإلتزاـ 
ا دامت ىادفة ومنطقية، كما يوجب إلتزاـ المتفاوض والتشدد أي بعدـ رفض إقتراحات الآخر مالصرامة 

وذلؾ بعدـ في التعامؿ وتبصير المتفاوض الآخر بالمعطيات الحقيقة، أي بالشفافية والوضوح بالإستقامة 
 قديمة.و مغرقة في التشاؤـ أو بالية أو أو معممات مموطة أو مفرطة في التفاؤؿ أتقديـ بيانات خاطئة 

أمدج وعدـ غطالة في أف التعاقد وشيؾ، فالمتفاوض يمتزـ بعدـ بعث آماؿ كاذبة لدى الطرؼ الآخر 
وكذا بعدـ إجراء مفاوضات موازية مع الغير بشأف العممية محؿ  التسميةالمفاوضات لمجرد الدعاية و 

 1التفاوض.
وبذؿ عمى العقد وعدـ إطالة أمده بدوف سبب مشروع تفاوض بمواصمة ال كما تعني الإستقامة الإلتزاـ

العناية اللبزمة لمواصمة المفاوضات بيدؼ نجاحيا وعدـ العدوؿ عنيا دوف أي مبرر موضوعي، فلب 
لا كانت المتفاوض مخطئا وانعقدت مسؤوليتو المدنية.  2يجوز قطع المفاوضات فجأة بدوف مبرر مشروع وا 

 "Obligation précoutractuelle de renseignementsبالبيانات "خامسا: الإلتزام بالإدلاء 
التي أولاىا الفقو الفرنسي المعاصر المتعمقة بالعقد مف أحدث الموضوعات يعتبر الإلتزاـ بالإدلاء بالبيانات 

عمى التعاقد، أي وقت رحمة السابقة فمجالو ىو المقبؿ التعاقدية أىمية كبرى، فيو يتصؼ بالصفة 
 3المفاوضات التمييدية لإبراـ العقد.

وىو إلتزاـ سابؽ عمى إبراـ العقد، يتعمؽ بالتزاـ أحد المتعاقديف بأف يقدـ لمطرؼ الآخر عند تكويف العقد 
 4البيانات الكافية اللبزمة لإيجاد رضاء صحيح وكامؿ عمى عمـ بكافة تفصيلبت وجزئيات ىذا العقد.

المشتري بكافة القانوني ليذا الإلتزاـ، فإنو يستند إلى أحكاـ العمـ الكافي بالمبيع، بتبصير أما الأساس 
معينة في بتقديـ معمومات وكذلؾ اللبزمة لتكويف عممة الكافي بالمبيع، الضرورية والمعمومات البيانات 
نظرية عيوب  ىعمفي مجاؿ خاص، كما يرتكز أو مشورة كتقديـ نصيحة فني أو قانوني محدد، مجاؿ 
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 25محمد لطفً، مرجع سابق، ص   

2
 642بلحاج العربً، النظام القانونً لمرحلة...، مرجع سابق، ص   
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4
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عند إبراـ أحد المتعاقديف تجنب الكتماف والتدليس والذي مف شأنو ترتيب البطلبف إذا كتـ سيما الإرادة ولا
 1المتعمقة بالعقد المتفاوض عميو.العقد والمعمومات 

تعرض )سواء ضماف البالإلتزاـ بالضماف القانوني أيضا في القانوف المدني الجزائري ويرتبط ىذا الأساس 
الإدلاء بالبيانات اللبزمة يعتبر تنفيذا ليذا أو ضماف العيوب الخفية أو السلبمة( حيث أف والإستحقاؽ 

 2والثقة المشروعة في الروابط العقدية.حسف النية إنطلبقا مف مبدأ الإلتزاـ 
العقدية بالبيانات عمى عمـ المتفاوض قد المطموبة وقت إبراـ العبالإدلاء بالمعمومات ويقوـ الإلتزاـ 

 3ببيانات لا يعمميا.لأنو لا يكمؼ شخص بالإدلاء ية ر الضرو 
زمة لإبراـ العقد، فيو أما فيما يتعمؽ بالجزاء المقرر قانونيا للئلتزاـ قبؿ التعاقدي بالإدلاء بالبيانات اللب

لآخر لمنيا، لأف عدـ إدلاء أحد المتعاقديف لتقصيرية االمسؤولية المدنية ولاسيما يستند إلى أحكاـ 
تقصيرا يوجب مسؤوليتو، لإبراـ العقد يعتبر في حد ذاتو لتكويف رضائو السميـ بالبيانات المطموبة 

 .مف ؽ.ـ.ج( 124)المادة عنو ويستوجب الحكـ بالتعويض عف الضرر الذي ترتب 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

                                                           
1
 64و  32ٌلس آسٌا، الإلتزام بالإعلام فً عقد البٌع الإستهلاكً، دار الجامعة الجدٌدة، ص   
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 :د الإلكترونيةو قفي العالمبحث الثالث: التفاوض 
والدراسات والتقارير والمناقشات والمساومات والخطابات ادؿ الإقتراحات بىو تالتفاوض الإلكتروني 

الوسائؿ الإلكترونية السمعية البصرية بشأف العقد المزمع إبرامو، كالتفاوض عبر شبكة الإنترنت باستخداـ 
لا يجمعيما حضور مادي في عف بعد، تفاوضيف المباشر بيف مباستعماؿ برنامج الإتصاؿ الإلكتروني 

 الحضور الإفتراضي أو الحكمي المتعاصر.مكاف واحد بؿ ىما غائباف جسديا ويجمعيما 
والصورة عبر شبكة الإنترنت أو يتـ عبر البريد الإلكتروني، والتفاوض الإلكتروني قد يكوف إما بالصوت 

 كاليواتؼ المحمولة الذكية.أو بالجيزة الذكية 
رغـ في إنجازه لكونو يتـ آليا وفورا وقد يتـ خلبؿ دقائؽ محدودة كتروني بالسرعة الفائقة ويمتاز العقد الإل

في العقود الإلكترونية تتسـ يتـ عف بعد، ومف المعموـ أف مراحؿ التفاوض الإلكتروني عبر الإنترنت أنو 
بالسرعة والفورية مما يثير عدة مشكلبت قانونية نظرا لخصوصية ىذا النوع مف التفاوض )مطمب أوؿ(، 

 الإلكترونية وحماية المستيمؾ في العقود الإلكترونية )مطمب ثاف(.وىذا ما يوجب تنظيـ ىذه المعاملبت 
 كترونية:مشكلات التفاوض في العقود الإلالمطمب الأول: 

زكيفية حمايتيا مف التزييؼ التفاوض عبر الوسائؿ الإلكترونية إشكالية أمف المعمومات مف أىـ مشكلبت 
شكالية القانوف  أو التزوير )فرع أوؿ(، إضافة إلى الإلتزاـ قبؿ التعاقدي بتقديـ المعمومات )فرع ثاف(، وا 

 الواجب التطبيؽ )فرع ثالث(.
 المعموماترع الأول: إشكالية أمن الف

لتي تنتقؿ امف أىـ المشاكؿ التي يثيرىا التعبير عف الإرادة عبر الإنترنت نجد إشكالية أمف المعمومات 
كانت ىذه الإلكترونية، وكيفية حمايتيا مف التزييؼ أو التزوير أو الغمط أو الغش سواء عبر الوسائؿ 

مما يستوجب التأكد مف ىوية مومات أ فني في إرساؿ تمؾ المعطأو أي خأـ تجارية المعمومات شخصية 
 1الشخص المتفاوض الإلكتروني وأىميتو القانونية لمتعاقد.

مف حيث المكاف  فمف حيث الزماف وغائبيفالتفاوض الإلكتروني يتـ عف بعد عبر الإنترنت بيف حاضريف 
الثقة والقمؽ مف إجراء المفاوضات قبؿ التعاقدية مف إنعداـ وىذا ما يزيد لأنو يتـ عبر وسيمة إلكترونية 

 2الوسائؿ الإلكترونية الحديثة.باستخداـ 
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إضافة إلى المشاكؿ والتحديات المتعمقة بضرورة توفر الأمف القانوني، وتحديد ىوية الأطراؼ، وتقديـ 
عف الأمواؿ أو الخدمات المتطمبة لإبراـ العقد الإلكتروني، وقد أشار المشرع الجزائري إلى ذلؾ المعمومات 

لقبوؿ الإثبات الإلكتروني وحجية التوقيع الإلكتروني ضرورة لاتأكد مف ىوية بكؿ وضوح عندما إشترط 
مف القانوف  327/3و 1مكرر  323يةة مؤتمنة )المادة الشخص الذي أصدره وأف تكوف الوسائط الإلكترون

 (.20/06/2005المؤرخ في  05/10المدني الجزائري، المضافة بالقانوف رقـ 
الإلكتروني مف ؽ.ـ.ج لا يعتد المشرع الجزائري بحجية التوقيع  327/3و 1مكرر  323فوفقا لممادتيف 

تكوف الوسائؿ إلا إذا كاف موثقا وبعد التأكد مف ىوية الشخص الذي أصدره، وأف كدليؿ كامؿ في الإثبات 
الإلكتروني إذا تـ إصداره بصفة تخالؼ الشروط الإلكترونية مؤتمة، ومف ثـ يجوز لمقاضي رفض التوقيع 

 1الشكمية والموضوعية المحددة في المادتيف المذكورتيف.
عف لجنة  1996النموذجي لمتجارة الإلكترونية، الصادر سنة  اليونسترالوىذا ما أوضحو أيضا قانوف  

مف القانوف  10و  8منو كما اشترطت المادة  13/2الأمـ المتحدة لمقانوف التجاري الدولي في المادة 
أو الإحتفاظ بيا في شكميا الأصمي، وذلؾ لمتأكد مف سلبمة نات انفسو أف يكوف تقديـ المعمومات والبي

 2وقت الذي أنشأت فيو لممرة الأولى.المعمومات منذ ال
ية واليابانية لوالإيطاة يسية والإنجميزية والألمانية والفرنوقد نظمت التشريعات الأجنبية خاصة الأمريك

بما في ذلؾ التوقيع ما يسمى بالتوقيع المعموماتي في ظؿ انتشار نظـ المعالجة الإلكترونية، وغيرىا 
غير أف التشريع الجزائري بو قصور كبير فلب يوجد الذي يقوـ عمى القياسات المميزة لمشخص، متري البيو 

 قانوف كامؿ ومستقؿ ينظـ كافة المعاملبت الإلكترونية.
 م قبل التعاقدي بتقديم المعموماتالفرع الثاني: الإلتزا

طريؽ أي وسيمة أو عف التجاري الإلكتروني، موقع لإف عدـ تحديد أسعار البضائع والخدمات داخؿ ا
حتفاظ صاحب الموقع لمنفسو بتعديؿ شروط البيع أو رفضو مف دوف إبداء سبب بعد دعوة الإلكتروني ة، وا 

و المرحمة أمة التفاوض الإلكتروني التي تسبؽ الإيجاب حوليس إيجابا ويدخؿ في مر إلى التعاقد الإفتراضي 
 عبر شبكة الإنترنت.العقد الإلكتروني التمييدية السابقة عمى إبراـ 

المستيمؾ، وىي ة ىو الحرفي أو الميني، والقابؿ ىو ويكوف الموجب في المعاملبت التجارية الإلكتروني
لشخص الموجب وصفتو حماية قانونية لبعض الأطراؼ الضعيفة، والقيود في العقود  التحديد المسبؽ
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 084، ص 2، ط6الجزائر، ج علً فٌلالً، الإلتزامات فً جزئٌن، مزٌدة ومنقحة، م.و.ق.م،  
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 الفصل الأول                                                                   الإطار المفاهيمي لمرحلة المفاوضات

 

~ 33 ~ 
 

جياز تحت بند قبمت، فيكوف الرضا الإلكترونية يتحقؽ بمجرد الضغط عمى الزر المبيف عمى شاشة ال
 1سريعا وشبو آلي.

حاطتو بضمانات وىذا ما يستوجب حماية المستيمؾ الإلكتروني في العقود الرقمية  المبرمة عف بعد وا 
قانونية وخاصة إحتراـ الميني للئلتزاـ بالإعلبـ الإلكتروني السابؽ عمى التعاقد لتنوير المستيمؾ 

وظروفو وتمييزه لكافة البيانات والمعمومات الميمة المتعمقة بالسمطة أو  الإلكتروني حوؿ مضموف العقد
الخدمة محؿ التعاقد وكذا تطبيؽ حؽ الرجوع عف العممية الإلكترونية، وىذه ضمانات أساسية في العقود 

 2الإلكترونية.
لأحكاـ المسؤولية بالتعويض وفقا وأي إخلبؿ بيذا الإلتزاـ يعطي لممستيمؾ الإلكتروني الحؽ في المطالبة 

عمى التعاقد أساسو حماية المستيمؾ  ؽ.ـ.ج(، باعتباره إلتزاـ قانوني سابؽ 124التقصيرية )المادة 
الإلكتروني إزاء المضموف العقدي، والعمـ الكافي بالمبيع في عقد البيع عبر الإنترنت في ضوء تطور 

 3الوسائؿ الإلكترونية المعاصرة.
بالإعلبـ قبؿ التعاقد عند إبراـ العقد الإلكتروني أي في وقت المفاوضات  كما يعد الإخلبؿ بالإلتزاـ

الإلكترونية نموذجا واضحا عمى السموؾ التقصيرا خلبؿ مرحمة تكويف العقد الإلكتروني وذلؾ بعدـ الإعلبـ 
لثقة والأمانة الميمة والمعمومات المؤثرة والمتعمقة بالعممية العقدية لأف مبادئ حسف النية وابكافة البيانات 

ىي التي تبرر قياـ الإلتزاـ قبؿ التعاقدي بتوضيح البيانات المؤثرة والمعمومات الضرورية ومف ثـ فإف 
الإلتزاـ بالمصارحة يفرض عمى المتفاوض الإلكتروني وقؼ التفاوض الإلكتروني وعدـ السكوت العمدي 

 4عمى كؿ واقعة مؤثرة مما يعد تدليسا مف الناحية القانونية.
 الفرع الثالث: القانون الواجب التطبيق

إف زماف إنعقاد العقد ومكانو، ىو زماف ومكاف عمـ الموجب بالقبوؿ ما لـ يوجد إتفاؽ أو نص قانوني 
مف ؽ.ـ.ج(، كما يسري عمى الإلتزامات التعاقدية القانوف المختار مف  67يقضي بغير ذلؾ )نص المادة 

يطبؽ قانوف اف ذلؾ المتعاقديف إذا كانت لو صمة حقيقية بالمتعاقديف أو بالعقد وفي حالة عدـ إمك
بالموطف المشترؾ أو الجنسية المشتركة أو محؿ إبراـ العقد، غير أنو يسري عمى العقود المتعمقة بالعقار 

أما بالنسبة للئلتزامات الغير تعاقدية فإنو يسري عمييا قانوف مف ؽ.ـ.ج(،  18)نص المادة قاوف موقعو 
ومف ثـ فقد حسـ المشرع مف ؽ.ـ.ج(،  20لمادة البمد الذي وقع فيو الفعؿ المنشئ للئلتزاـ )نص ا

                                                           
1
 622و  621علً فٌلالً، مرجع سابق، ص   

2
 220، ص 6الأكادٌمٌة، جامعة باتنة، العدد عائشة قصار، الإلتزام بالإعلام الإلكترونً السابق على التعاقد، مجلة الباحث للدراسات   

3
 40أفنان الزهرانً، التراضً فً تكوٌن العقد عبر الإنترنت، رسالة ماجستٌر، جامعة الملك عبد العزٌز، جدة، ص   

4
 36بلحاج العربً، الجوانب القانونٌة لمرحلة...، مرجع سابق، ص   
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كانت أـ إلكترونية، بوضع قاعدة الجزائري مشكمة تحديد القانوف واجب التطبيؽ عمى العقود التقميدية 
إستناد مرنة ذات خيارات متعددة قادرة عمى حؿ مشاكؿ تنازع القوانيف بما يلبئـ مقتضيات التجارة 

 1الإلكترونية.
لأف أطرافيا دولي تـ بالوسائؿ الإلكترونية عبر الإنترنت ىي بالضرورة ذات طابع فالمعاملبت التي ت
إلى دوؿ مختمفة في العالـ وعمما بمبدأ حرية التعاقد يطبؽ القانوف الذي يختاره متواجدوف وينتموف 

المقارنة وخضوع العممية التعاقدية النظـ القانونية الأطراؼ في العقد وفقا لقواعد تنازع القوانيف في مختمؼ 
بوصفو الطرؼ الضعيؼ يبدو منطقيا مف أجؿ حمايتو لقانوف المحؿ أو الموطف الذي يقيـ فيو المستيمؾ 

 2مف الدعاية الإلكترونية ووسائؿ الإحتياؿ والتضميؿ عف بعد.
رز المشكلبت التي مف أبىي  ،والتحديات التي تطرحيا شبكة الإنترنت عمى صعيد القانوف الدولي الخاص
ىذه العقود الإلكترونية المتجاوزة يثيرىا إبراـ العقود عبر الإنترنت، لتحديد القانوف الواجب التطبيؽ عمى 

 3لمحدود الجغرافية.
وىذا القمؽ ليس في صالح التجارة الدولية الإلكترونية بؿ ىو مف معوقاتيا، ليذا يجب العمؿ عمى حصر 

الواجب التطبيؽ، عف طريؽ سعي الدوؿ غائبيف والقانوف ىذا الخلبؼ حوؿ مكاف وزماف إنعقاد العقديف 
 يات الدولية.يا المدنية وىذا عف طريؽ الإتفاقإلىى توحيد تشريعات

 اني: حماية المستيمك في العقود الإلكترونية:المطمب الث
لقد أغفؿ المشرع الجزائري تنظيـ المعاملبت الإلكترونية في قانوف مستقؿ وواضح سواء تعمؽ الأمر بالسمع 
أو الخدمات وكذا فيما يخص حماية حقوؽ المستيمؾ الإلكتروني في مثؿ ىذه المعاملبت التجارية 

أو مرحمة إبراـ العقد وتنفيذه، وتبرز أىمية التفاوض الإلكتروني  الحديثة، سواء في مرحمة التفاوض
أف جانبا كبيرا في ىذه العقود يبرـ عف بعد مما يثير بعض الغموض  فيالإلكترونية الحديث في العقود 

إلى الدخوؿ في مفاوضات مع الطرؼ الآخر قبؿ يدفع كؿ طرؼ وبالنسبة لجوانب العممية التعاقدية مما 
الإلكتروني الحديثة كالتعاقد مف خلبؿ مف خلبؿ إستخداـ وسيمة مف وسائؿ الإتصاؿ إبراـ العقد النيائي 
 4البريد الإلكتروني.

 

                                                           
1
 282رنة بالقوانٌن العربٌة، مطبعة الكاهنة، الجزائر، ص زروتً الطٌب، القانون الدولً الخاص الجزائري مقا  

2
 643عبد الفتاح حجازي، النظام القانونً لحماٌة التجارة الإلكترونٌة، دار الفكر الجامعً، الإسكندرٌة، ص   

3
 26ص  بولٌن أٌوب، تحدٌات شبكة الإنترنت على الصعٌد القانونً الدولً الخاص، منشورات الحلبً الحقوقٌة، بٌروت،  

4
 22بشار مومنً، مشكلات التعاقد عبر الإنترنت، رسالة دكتوراه، جامعة المنصورة، ص   



 الفصل الأول                                                                   الإطار المفاهيمي لمرحلة المفاوضات

 

~ 35 ~ 
 

ضريف مف حيث الزماف والأصؿ في التعاقد الإلكتروني عبر الإنترنت أنو بيف غائبيف مف حيث المكاف حا
، وليذا يجب تبصير المستيمؾ مف ؽ.ـ.ج(، ويتـ بسرعة فائقة خلبؿ دقائؽ محدودة 67و 64 )المادة

الإلكتروني وتنويره )فرع أوؿ(، إضافة إلى حؽ المستيمؾ الإلكتروني في العدوؿ )فرع ثاف(، ماىو موقؼ 
 المشرع المدني الجزائري مف التعاقد الإلكتروني الحديث )فرع ثالث(.

 تبصير المستيمك الإلكتروني الفرع الأول: ضرورة
أو المعاممة التجارية محؿ التعاقد وتنويره بالسمعة أو الخدمة  يجب تبصير المستيمؾ الإلكتروني

عمى التعاقد، أي الإلكتروني عف بعد، بجميع المواصفات والخصائص بصفة واضحة في المرحمة السابقة 
جراءاتو  مع إعلبمو بحقوقو وشروطقبؿ إبراـ العقد الإلكتروني،  وأحكاـ العقد وضمانات وطرؽ الدفع وا 

ويشترط في الإيجاب الإلكتروني أف يتضمف المعمومات المتعمقة تنفيذ الإلتزامات الناشئة عنو، وكيفية 
وكافة الخصائص الأساسية لمسمعة أو الخدمة التي وبمنتيى الصدؽ والصراحة،  بتفاصيؿ العقد الإلكتروني
وط وما يتضمنو مف شر  إبرامو وكذا جميع البيانات المتعمقة بالعقد الإلكترونيتمثؿ محؿ العقد المراد 

النموذجي بشأف التجارة الإلكترونية المعتمدة مف  مف قانوف الأونيستراؿ 16خاصة وىذا ما ورد في المادة 
 1996.1الدولي لعاـ طرؼ لجنة الأمـ المتحدة لمقانوف التجاري 

أنو مف بيف الشروط  2004قانوف الإستيلبؾ الفرنسي المعدؿ سنة مف  121وىذا ما أكدتو المادة 
التقصيرية التي يجب أف يتضمف عمييا الإيجاب الإلكتروني، طرؽ الوفاء وشروط فسخ العقد، وكذا شروط 

 تحديد المسؤولية العقدية أو الخدمات ما بعد البيع وشروط الضماف.

ضرورة الإعلبـ الذي يخص تحديد ىوية المتقاعد، و لمتعمقة بفالتفاوض الإلكتروني ورغـ العصوبات ا
ا يتسـ بو مف توفير كبير لموقت تحديد السمعة أو الخدمة محؿ التقاعد، فإنو يتمتع بإيجابيات كثيرة لم

رنت بحسف نية بعيدا فقات، ويتـ التفاوض الإلكتروني بيف الطرفيف مف خلبؿ رسائؿ البيانات عبر الإنتوالن
 2أمانة.وبكؿ صدؽ و  ع،االخدعف التحايؿ و 

البيانات التي المستيمؾ عف جميع المعمومات و يمتزـ الميني أو الحرفي مفدـ الخدمة الإلكترونية بإعلبـ و 
في رضا الأخير يتقديـ النصيحة  يجب توافرىا في التقاعد الإلكتروني، أي بكؿ المعمومات التي تؤثر

                                                           
1
 20بشار مومنً، المرجع نفسه، ص   

2
 48إلٌاس ناصٌف، العقد الإلكترونً، منشورات الحلبً، بٌروت، ص   
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لى إختيار الجديد إحتياجاتو و قؿ العميؿ إلى تحة إلى العميؿ، وبعد ذلؾ ينتر و والمش ية التي تقدـ لو الخدمة ا 
 1المساعدة التقنية عبر تقنيات الإتصاؿ عف بعد.الفنية و 

الميني المحترؼ، حلبؿ قد الإلكتروني يفرض عمى الميني و كما أف الإلتزاـ بالإعلبـ السابؽ عمى إبراـ الع
ي بكافة المعمومات والبيانات المتعمقة بمحؿ مؾ الإلكترونالمرحمة السابقة عمى التقاعد أف يحيط المستي

يدفعو لمتقاعد، ذلؾ لأف إخفاء يمكف أف يؤثر في رضا المستيمؾ و  أف يبصره بأي إعتبار آخرالعقد، و 
المعمومات مف الميني المحترؼ أثناء التفاوض الإلكتروني وفقا لمبدأ الإلتزاـ بالإعلبـ في العقد 

وني حؽ التمسؾ بدعوى ضماف لمعيوب الخفية مف وجد المبيع عيب الإلكتروني يعطي لممستيمؾ الإلكتر 
ليـ يتمكف مف الإطلبع عميو، بسبب نقص المعمومات المقدمة في البائع أو المنتج في الموقع الإلكتروني 
ومف ثـ طمب فسخ العقد لمعيب، ولو أيضا حؽ التمسؾ بإيطاؿ لمعقد بسبب وقوعو في الغمط نتيجة عدـ 

 2الإنترنت. ةكبت التي قدميا عمى شكفاية المعموما

 المتسيمك الإلكتروني في العدول  : حقالفرع الثاني

لممستيمؾ الإلكتروني حؽ الرجوع عف العممية الإلكترونية في الوقت المحدد وىي ميمة التفكير وىي ثلبثة 
 3نتج.أياـ، وكذا حقو في الإستبداؿ خلبؿ سبعة أياـ عند إكتشافو أو عممو بوجود عيب في الم

فالإعلبنات الإشيارية الإلكترونية سواء عف طريؽ الرسائؿ عبر البريد الإلكتروني أو الياتؼ المحموؿ أو 
غيرىا مف الوسائؿ تعتبر مصدار لخطورة حقيقة عمى توجيو إداراة المستيمؾ في التجارة الإلكترونية خلبؿ 

يجذبو بسرعة إلى البضائع المعروضة الإلكتروني بشكؿ يمفت إنتباىو ويغريو و  الفترة السابقة عمى التعاقد
 4عمى الموقع التجاري الإلكتروني.

القوانيف الإلكترونية المقارنة تمنع الإعلبف الكاذب أو الخادع أو المضمؿ غير الوسائؿ الإلكترونية، في و 
المواقع في الخدمات لمرقمية وغير الرقمية عبر الرسالة الإعلبنية السمعية أو البصرية أو الإثنيف معا، و 

الوسائؿ الإلكترونية، فتتشرط القوانيف الإلكترونية لممقارنة لصحة التراضي في الإلكترونية بشى الطرؽ و 
 التقاعد الإلكتروني، ضرورة وجود الرخصة المقررة لممستيمؾ لمتجارة الإلكترونية لمرجوع في العقد خلبؿ 

                                                           
1
 218خالد إبراهٌم، إبرام العقد الإلكترونً، دار الفكر الجامعً، الإسكندرٌة، ص   

2
 14بشار مومنً، مرجع سابق، ص   

3
 260سالم العمدة، حق المستهلك فً العدول عن التعاقد، دار الجامعة الجدٌدة، الإسكندرٌة، ص   

4
 602مصطفى أبو عمرو، التتنظٌم القانونً لحق المستهلك فً العدول، دار الجامعة الجدٌدة، الإسكندرٌة، ص   
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المخاطر التي تحيط بالصفقات التجارية عبر اية الطرؽ الضعيفة مف الصعوبات و ا لحمالمدة المحددة، وىذ
الوسائؿ الإلكترونية، وىو حؽ المستيمؾ الإلكتروني في العدوؿ، كحماية قانونية لو مف أي غش أو خداع 

 1أو تضميؿ مف جانب البائع الذي يعرض السمعة أو الخدمة عبر المواقع الإلكترونية.

 الث: موقف المشروع المدني لمجزائريالفرع الث

الحديثة في المادتيف لقد أشار المشرع المدني الجزائري عمى صحة التعاقد بوسائؿ الإتصاؿ الإلكترونية 
، كما أنو يعقد 20/06/2005المؤرخ في  50/10المضافتيف بالأمر رقـ  327/2و 1مكرر 323

ىذا الشخص الذي أصدره وأف يكوف بوسائؿ آمنة، و تأكد مف ىوية بالتوقيع الإلكتروني بشرط إمكانية ال
معناه ضرورة إتخاذ إجراءات تضمف سلبمة إجراء العقود الإلكترونية بحماية المتسيمؾ الإلكتروني مف 

نتحاؿ الاط مف إحتمالات التزوير والإحتياؿ والخديعة والغش والكذب و جية، والإحتي شخصيات، بإعتبارىا ا 
 2ائؿ الدعائية المقمقة والمغرية مف جية أخرى.بإستخداـ وستتـ عند بعد، و 

يجب حماية المستيمؾ الإلكتروني في ظؿ النقص الذي لا يزاؿ يعتري النصوص التشريعية في القانوف و 
الإحتياؿ في ظؿ وجود تقاعد عف بعد، بحمايتو مف الغش والنصب و الجزائري، وخاصة في حالة ال

عطائو رخصة الرجوع في العقد خلبؿ المدة طريؽ الإنترنت، و عمف خدماتيا عف الشركات الوىمية التي ت ا 
المحددة في القوانيف الإلكترونية الدولية وتحتسب مف تاريخ تسممو لممنتج الذي تعاقد عميو كما يمنع إرساؿ 

 3السمعة بدوف طمب صريح.

الأجرة الإلكترونية، التعامؿ ب القبوؿ في العقود بواسطةيع الجزائري التعبير عف الإجاب و ويجوز في التشر 
قابلب لمتنفيذ، متى تـ وفقا لمقواعد التي تحكـ التعاملبت الإلكترونية، كما أنو يعتد ويكوف العقد صحيحا و 

الشروط التي حددىا القانوف ويعد التوقيع الإلكتروني بمثابة لكتروني الذي يتـ وفقا لمضوابط و بالتوقيع الإ
المضافتيف  327/2و 1مكرر  323لؤحكاـ المادتيف فسيا طبقا لالتوقيع الخطي ولو الآثار القانونية ن

 20/06/2005.4المؤرخ في  05/10بالأمر رقـ 
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 30لك عبر شبكة الإنترنت، دار الفكر الجامعً، الإسكندرٌة، ص عبد الفتاح حجازي، حماٌة المسته  

2
 22محمد حسٌن منصور، المسؤولٌة الإلكترونٌة، دار الجامعة الجدٌدة، الإسكندرٌة، ص   

3
 222نزٌه المهدي، إنقاد العقد الإلكترونً، مؤتمر المعاملات الإلكترونٌة، جامعة الإمارات،، ص   

4
 022لتزام..، مرجع سابق، ص بلحاج العربً، مصادر الإ  
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مرحمة المفاوضات، وجب تنظيم ىذه المرحمة والآثار القانونية المترتبة عنيا حتى لا يتيرب  نظرا لأىمية
إلى المسؤولية الناشئة عن الإخلال بتمك الإلتزامات، قسما ىذا الفصل الأطراف من إلتزاماتيم، وتحديد 

المفاوضات ذا كانت إالمفاوضات، فعة القانونية في مرحمة ثلاث مباحث، تناولنا في المبحث الأول الطبي
المفاوضات المسؤولية التقصيرية، أما إذا كانت منظمة باتفاقات تفاوض يطبق ىنا نظام مجردة وغير 

 منظمة باتفاقات تفاوض يطبق ىنا نظام المسؤولية العقدية.

يجب توفر  وط المسؤولية في مرحمة المفاوضات، إستنادا إلى القواعد العامةوتضمن المبحث الثاني شر 
الثالث جزاء الإخلال شروط لقيام المسؤولية سواء كانت عقدية أو تقصيرية كما تضمن المبحث 

 ويتمثل في قيام المسؤولية إما عقدية كانت أم تقصيرية.بالإلتزامات 
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 المبحث الأول: الطبيعة القانونية لممسؤولية في مرحمة المفاوضات:

الناشئة  ،القرن الثامن عشر في بيان الطبيعة القانونية لممسؤولية قبل التقاعدية إختمف الفقياء منذ نياية
ذ  في المرحمة السابقة عمى التقاعد، عند الإخلال بأي إلتزام في مرحمة المفاوضات لإبرام العقد، فإنيم وا 
اتفقوا عمى كونيا مسؤولية مدنية، لكنيم إختمفوا حول ما إذا كانت مسؤولية عقدية أم تقصيرية أم 

 1موضوعية.

تبر المسؤولية عن الخطأ في مرحمة المفاوضات عمى وعمى كل حال، فإن الأنظمة القانونية المقارنة لا تع
المسؤولية عن قطع التفاوض دون سبب جدي، أو دون مبرر مشروع، ىي مسؤولية من نوع و  وجو العموم

، كما أن تسميتيا بالمسؤولية قبل التعاقد إنما ىو فقط كونيا تقوم في المرحمة السابقة عمى إبرام 2خاص
 الأمانة إنطلاقا من إلتزامات حسن النية ومبادئ الثقة و مى العقد، العقد أي في مرحمة التفاوض ع

 الجدية.و 

مطمب وليذا سنتطرق إلى أىم النظريات التي تعرضت لممسؤولية المدنية في مرحمة التفاوض عمى العقد )
ثم إلى رأي الفقو و القضاء المعاصرين بخصوص الطبيعة القانونية لكل من المفاوضات المصحوبة  أول(

 (.مطمب ثانيالمفاوضات غير المصحوبة بإتفاق التفاوض )إتفاق التفاوض و ب

سؤولية الناشئة عن قطع : موقف الفقه التقميدي بخصوص الطبيعة القانونية لممالمطمب الأول
 :المفاوضات

يعة القانونية المسؤولية المدنية الناشئة عن قطع المفاوضات، وقد ظيرت لقد اختمف الفقياء حول الطب -
( ونظريات العقدية  1فرع نظريات فقيية بيذا الشأن نذكر منيا نظرية الخطأ عند تكوين العقد ) عدة
 (.3فرع ( ثم نظرية المسؤولية الموضوعية )2فرع )

 : نظرية الخطأ عند تكوين العقد الفرع الأول

أساسا عمى ( التي تقوم Culgis Contrahenoloىي نظرية المسؤولية العقدية في مرحمة المفاوضات )و 
 Roolalf.Jonقام بصياغتو الفقيو الألماني المشيور )قد نادى بيا و الخطأ في فترة تكوين العقد و 

                                                           
1
مارا،، محمود فٌاض، مدى إلتزام الأنظمة القانونٌة المقارنة بمبدأ حسن النٌة فً مرحلة التفاوض على العقد، مجلة الشرٌعة والقانون، جامعة الإ  

 222، ص 45العدد 
2
، العدد 22نبٌل الشبلاق، الطبٌعة القانونٌة لمسؤولٌة الأطراف فً مرحلة ما قبل العقد، مجلة جامعة دمشق للعلوم الإقتصادٌة والقانونٌة، المجلد   

 222، ص 2
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Therirg)  بمة لمتجزئة بمعنى ، وتعتبر ىذه المسؤولية السابقة عمى التعاقد وحدة في قا18611وىذا عام
بطال العقد بعد إبرامو كما طبق عند إأنيا تأنيا تقوم عمى مبادئ تطبق مجال عدم قيام العقد النيائي كما 

من خصوص ج( إبهرنوقد انطمق الفقيو الألماني )الباطمة في مرحمة قبل التعاقد  ىو الحال الإتفاقات
يمتزم كل وضات تقوم بينيم اتفاقية ضمنية و القانون الروماني فالأطراف منذ دخوليم في المباحثات أو المفا

نتائج الخطأ في مرحمة التفاوض ويجب عميو احترام مبادئ حسن واحد منيم تجاه الآخر بأن يتحمل 
 2زمة بإنتاج المفاوضات.لاالتصرف وبذل العناية ال

الذي ن قطع المفاوضات وجود خطأ عقدي و فإنو يشترط لإقامة المسؤولية عإيهرنج( فالبنسبة لمفقيو )
للإلتزامات التي تتولد الإتفاق الضمني الذي يجد بمجدد الدخول في المفاوضات وقد أخذ  إخلالايشكل  

فالقانون   (Saleillesسالي )بالنظرية الخطأ في تكوين العقد منيم الأستاذ بعض الفقياء في فرنسا 
 3من القانون المدني الفرنسي. 1911المدني الفرنسي يأخذ بيذه النظرية بمقتضى المادة 

ر لما بقى بو وجيت عدة انتقادات قانونية لنظرية )إبيرنج( من أىميا أن ىذه النظرية تعد إضطرافقد 
عند الدخول في مفاوضات العقد تقوم عمى وىم أو إفتراض وجود ىذا الإتفاق الضمني القانون الروماني و 

 4و قد ينتفي التقصي في جانبو.نوكذلك افتراض الخطأ في جانب المتعاقد رغم أ

قد تقوم عندما تفشل المفاوضات  أن ىذه النظرية تنطمق من فكرة خاطئة لأن المسؤولية قبل التعاقديوكما 
إلى عقد باطل ومنو فإن النظرية لا تقوم عمى لا يمكن أن ترد ىذه المسؤولية إلى عقد لم يتكون أو و 

 5أساس صحيح.

 ( Le Rispue Conlractuelالفرع الثاني: نظرية التبعية العقدية )

وترتكز ( WindScheidشيد )تويند  وىي نظرية المخاطر أو الخطر العقدي التي أطمقى الفقيو الألماني
ىذه النظرية عمى القيام مسؤولية كل من يقدم عمى التعاقد عن تبعة النشاط العقدي وىذا بأن يتحمل نتائج 

قيام العقد مجيولة من  نعتقد حتى لو كامن الأسباب التي مالمخاطر المحيطة يعممية التفاوض عمى الع
وبالتي عندما لا خر طرف المتفاوض المسؤول وقد إلتقى )ويند تشيد( لجودت الضرر الذي يمحق بالآ

                                                           
1
بطرٌقة خاصة وإنما بصورة  وهو لم ٌدرس مسألة المفاوضا، 8122وتوفً سنة  8181ولد الفقٌه الألمانً الكبٌر فون رودولف إٌرٌنج عام   

 عامة فً إطار مشكلا، العلاقة بٌن المسؤولٌة والعقود
2
 25محمد لطفً، مرجع سابق، ص   

3
  Saleilles, De la responsabilite pre-contractuelle. R.T.D civ, p 697 

4
 382علً أحمد صالح، مرجع سابق، ص   

5
 841، الجزائر، ص 2دٌوان المطبوعا، الجامعٌة، ط  بلحاج العربً، المرحلة السابقة على التعاقد،  



 الآثار القانونية لمرحلة المفاوضات                                     الفصل الثاني                                

 

~ 42 ~ 
 

عقد ميما كانت الأسباب ويكفي اثبات المتفاوض المضرور ما لحقو من ضرر لقيام المسؤولية يتحقق ال
 1عن التعويض.

حال لالخطأ من جانب الضحية أي بإثبات إىمالو وعدم عممو بابات ولمتخمص من ىذه المسؤولية يكفي إث
. ومن الإنتقادات التي وجيت إلى ىذه النظرية أنيا تقوم عمى 2وننعقاد العقد أو ما أدى إلى بطلادون إ

القصور في معالجتيا فصاحب ىذه النظرية يفترض دائما أن الضرر لممشكمة و أساس النظرة الخاطئة 
اب في حين أن الموجب نفسو قد يكون ىو الضحية عندما يقوم عن تمقي الإيجاب يمحق بمن يتمف الإيج

 3بقطع المفاوضات.

الأطراف في مرحمة المفاوضات كما أنيا لم تشيد( لم توضح مضمون الإلتزامات و  كذلك فإن نظرية )ويند
 4ة أم تقصيرية.يتبين طبيعة المسؤولية السابقة عمى التعاقد ىل ىي عقد

ركز عمى فكرة الخطأ و  311/2النظرية وىذا في المادة  القانون المدني الألماني الجديد بيذهوقد أخذ 
خلال مرحمة التفاوض واعتبر المسؤولية عن الخطأ في مرحمة المفاوضات مسؤولية عقدية إضافة إلى أنو 

من  242/2صريحا عمى الإلتزام بمبدأ حسن النية إلى مرحمة المفاوضات وىذا في المادة  اتضمن نص
ستقرت اشتيادات المحاكم الألمانية المشيورة عمى أن مجرد الإخلال بالإلتزام القانون المدني الألماني وقد إ

بالتفاوض بحسن النية قد يؤدي إلى توافر الخطأ خلال مرحمة التفاوض عمى العقد خاصة إلى أتم قطع 
 5المفاوضات بسوء النية ودون مبرر مشروح أو دون سبب جدي.

نتيى إلى تأسيس المسؤولية المدنية في فترة التفاوض عمى عقد ء المحكمة العميا الألمانية فقد إا قضاأم -
الخطأ إنطلاقا من العلاقة القانونية القائمة عمى حسن النية والثقة والأمانة المتبادلة بين أطراف 

 6التفاوض.

 الفرع الثالث: نظرية المسؤولية الموضوعية

 تفاق بالضمان إ( وترتكز عمى فكرة وجود fagellaبصياغتيا الفقيو الإيطالي فاجيلا )وىي نظرية التي قام 

                                                           
1
 55محمد لطفً، مرجع سابق، ص   

2
 53محمد لطفً، المرجع نفسه، ص   

3
 524بلحاج العربً، النظام القانونً لمرحلة...، مرجع سابق، ص   

4
 822، مطبعة جامعة القاهرة، ص 8محمود زكً، مشكلا، المسؤولٌة المدنٌة، ج  

5
 855، النظام القانونً للفترة السابقة على التعاقد، رسالة دكتوراه، الجامعة اللبنانٌة، دار صادر، بٌرو،، ص هدى عبد الله  

6
 253، ص 45محمود فٌاض، مبدأ حسن النٌة فً مرحلة التفاوض على العقد، مجلة الشرٌعة والقانون، جامعة الإمارا،، العدد   
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عند البدء في المفاوضات بعدم التعامل وفق مبادئ حسن النية والصدق والأمانة وقواعد العدالة ومراعاة 
تمام إون مبرر مشروع بأن القانون يفرض خر فبمجرد الدخول في المفاوضات دف الآحقوق ومصالح الطر 

 1مبادئ العدالة وحسن النية التجارية وىو ما يسمى في ىذه النظرية باتفاق أو ميثاق الضمان.

 2:ىامة مراحل 3ة عمى التعاقد الى قوقد قسم الفقيو )فاجيلا( الفترة الساب

 ىي مرحمة المساومة أو المفاوضات التمييدية أو المبدئية. المرحمة الأولى:

 عداد العرض وصياغة الإيجاب النيائي.ىي مرحمة إ المرحمة الثانية:

 تخاذ القرار الحاسم لتصدير الإيجاب.ىي مرحمة صدور العرض وا   المرحمة الثالثة:

وقال )فاجيلا( أن درجات المسؤولية المدنية تختمف حسب مرحمة العقدية التي يتواجد فييا الأطراف 
 وبدرجات متفاوتة.

النظرية منيا أن التقسيم الصلاثي لممرحمة السابقة عمى التعاقد الذي اعتمده يذه لقادات تنوقد وجيت إ
 3)فاجيلا( ىو تقسيم غير دقيق وغير مبرر يثير مشكلات عممية عديدة.

لممحاكم سمطة واسعة في التقدير  قتصادية ىو أمر يتركن قطع المفاوضات لإعتبارات إإلى أ ضافةإ
ضافة إلى أن مفيوم ميثاق الضمان ىو فكرة عامة وغير كافية فالقانون يفرض الإلتزام بمدأ حسن النية إ

الذي تصوره الفقيو )إييرنج( خلال مرحمة المفاوضات وميثاق الضمان لا يبدو أفضل من الاتفاق الضمني 
لمفاىيم العامة التي تثيرىا ن الفقيو )فاجيلا( ربط بين قطع المفاوضات والضرر بيذا قد اقترب من اكما أ

 4المسائل المتعمقة بالمسؤولية.

لتزامات خلال مرحمة المفاوضات بتنفيذ الإ لتزام الأطرافنص القانون الإيطالي صراحة عمى إ وقد
من القانون  1337واستعمال الحقوق طبقا لممبادئ وحسن النية وللأمانة والجدية ىذا من خلال المادة 

 فيما يخص المسؤولية الناشئة عن قطع المفاوضات فلا توجد نصوص قانونية في  المدني الإيطالي أما

 

                                                           
1
 815هدى عبد الله، مرجع سابق، ص   

2
 814عبد الله، المرجع نفسه، ص  هدى  

3
 44محمود لطفً، مرجع سابق، ص   

4
 842هدى عبد الله، مرجع سابق، ص   
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 1لى القواعد العامة.قانون الإيطالي مما يحكم الرجوع إال

سؤولية الناشئة عن قطع المطمب الثاني: موقف الفقه المعاصر بخصوص الطبيعة القانونية لمم
 المعمومات

عمالا لمبدأ حرية التعاقد، فلا إلزام الأصل أن التفاوض يخضع لمبدأ حرية  العدول وفق مبدأ الإرادة وا 
بالبدء في التفاوض لإبرام عقد ما كما يجوز لأي من الطرفين أن ينيي المفاوضة ويرفض التعاقد، ويضع 

حقا لممفاوضات ولو في مرحمة متقدمة منيا، لكن أحيانا تكون المفاوضات طويمة ومعقدة كعقود  بذلك
ولية، حيث ظيرت نوع من الإتفاقات تسمى اتفاق التفاوض أو عقد التفاوض وعادة ما تمجأ التجارة الد

ويفرق الفقو والقضاء بين كل من  2الأطراف المتفاوضة الى وضع تنظيم اتفاقي لعممية التفاوض
( وبين المفاوضات المصحوبة باتفاق التفاوض 1المفاوضات غير المصحوبة باتفاق التفاوض )فرع

 (.2)فرع

 الفرع الأول: المفاوضات غير المصحوبة باتفاق تفاوض

الأطراف في تفاق صريح ينظميا، وىي دخول ضات التي تتم بدون أن يكون ىناك إوىي المفاو 
 3نقاصيا عمى إجراء التفاوض في ورقة مكتوبة وحتى أن يصرحا بيذا الإتفاق.المفاوضات دون صياغة إ

 أولا: موقف الفقه والقضاء في فرنسا

ينظم القانون الدني الفرنسي المفاوضات التعاقدية في نص صريح، ولا  2016ل شير أكتوبر من العام قب
من القانون  1382المسؤولية في الفترة السابقة عمى التعاقد، حيث اكتفى المشرع الفرنسي اقديم بالمادة 

ا تكفي لحل جميع مشاكل المدني الفرنسي المتعمق بالمسؤولية التقصيرية عن الفعل الضار، معتقدا أني
المسؤولية وحتى تمك الناشئة في المرحمة السابقة عمى العقد، بما فييا الناجمة عن قطع المفاوضات، كما 

ني دمن القانون الم 311أنو أخذ ضمنا بالمبدأ العام لمتفاوض بحسن نية، وذلك في نص المادة 
 4الفرنسي.

                                                           
1
 554بلحاج العربً، النظام القانونً لمرحلة...، مرجع سابق، ص   
2
 32بن أحمد صلٌحة، مرجع سابق، ص   
3
 31محمد حسٌن محمود لطفً، مرجع سابق، ص   

4
 555القانونً لمرحلة...، مرجع سابق، ص بلحاج العربً، الإطار   
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( 1337( وكذا القانون المدني الإيطالي )المادة 311/2)المادة غير أن كل من القانون المدني الألماني 
 تضمنا نصا بموجب مراعاة مقتضيات حسن النية من خلال مرحمة المفاوضات عمى العقد.

ثم قام المشرع الفرنسي بتنظيم مرحمة المفاوضات العقدية بمقتضى قانون العقود الفرنسي الجديد في 
 1112/2و 1112/1و 1112و 1102/1104ديدة وىي الخمس الج . في المواد01/10/2016

مرحمة التفاوض ومنيا الحرية التعاقدية ومراعاة  وتتضمن ىذه المواد المبادئ الأساسية التي تحكم
لتزام بالسرية وحدود التعويض عن الضرر التفاوض والإلتزام بالأحكام والإ مقتضيات حسن النية أثناء

 1ل التعاقدية.الناشئ عن الخطأ في ىذه المرحمة قب

الخطأ في مرحمة التفاوض وضرورة  لى فكرةفي بعض مؤلفاتو إ saleillesوقد أشار الفقيو الكبير "سالي" 
حسن النية طوال فترة التفاوض عمى  ةلتزام الطرفين من خلال المفاوضات بالتصرف العاجل أي بمراعاإ

لا كان مسؤولا. ،2العقد  3بحيث لا يجوز لأي منيا قطع المفاوضات دون سبب جدي وا 

ستقرار الإ جتياد القضائي الفرنسي عمى أن المسؤولية التقصيرية في مرحمة المفاوضات لا تتطبق عمى وا 
اعتبر أن من و أو يمحق بو من تقصير أو خطأ، و العدول عن التفاوض في حد ذاتو بل عمى ما يصاحب

ع المفاوضات أمام المحكمة الإبتدائية ما يجوز لو أن يتمسك بعدم تنفيذ العقد أمام محكمة يتمسك بقط
تجاه القضائي وتوسع ا وقد أيد الفقيو الفرنسي ىذا الإالإستئناف لأن ىذا الطمب الأخير يعتبر طمبا جديد

 قيام مسؤولية تقصيرية.ر نية جادة في التعاقد أو قطعيا دون مبرر مشروع تؤدي إلى ففيو معتبرا عدم توا

 الفقه في مصر:ثانيا: موقف القضاء و 

ذىب بعض الفقو المصري إلى أن المبدأ الذي يسود المفاوضات يسمح بقطعيا في أي وقت شريطة أن 
يتم ذلك في إطار حسن النية وعد الإضرار بالطرق المتفاوض الأخر، غير أن قطع مفاوضات العقد دون 

الأحيان مصدرا بمسؤولية تقصيرية تقوم عمى الخطأ التقصيري وفقا لممادة سبب جدي، قد يكون في بعض 
 4.من القانون المدني المصري 163

                                                           
1
 552بلحاج العربً، النظام القانونً لمرحلة...، مرجع سابق، ص   

2
 Saleilles, Ibidem, p 736 

3
 Ghestin Jacques, la responsabilité délictuelles pour rupture abusive des pourparlers, JCP, p 155 

4
  حسام الأهوانً، المفاوضا، فً الفترة قبل التعاقدٌة ومراحل إعداد العقد الدولً، مجلة العلوم القانونٌة والإقتصادٌة، جامعة عٌن شمس،  

 12، ص 2العدد 
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فالأعمال التقصيرية في العقد ىي مجرد مفاوضة وليس عملا ماديا لو أثر قانوني تعاقدي ولذلك لا تقوم 
أي مبرر مشروع ويشكل  نياء دونلمفاوضات لأسباب موضوعية غير أن إالمسؤولية اذا ما أنيية ا

بخلاف مبدأ حسن النية بعد وصول المفاوضات إلى مرحمة متقدمة في سبيل ابرام العقد ىو خطأ تقصيري 
التفاوض غير أن  ءيستوجب تعويض المضرور فلا وجود لممسؤولية في مرحمة المفاوضات لمجرد إنيا

برام العقد المنشود لا علاقة لو بقيام إنحراف المتفاوض عن السموك المألوف بعد خطأ تقصيري لأن عدم إ
ستعمال حقو إالمتفاوض في  ةءالمسؤولية ومن ثم يتوافر الخطأ التقصيري في ثلاث صور ىامة وىي إسا

 1المشروع في قطع المفاوضات أو عدم جديتو في التفاوض أو عدولو في وقت غير مناسب.

إلا عملا ماديا لا يترتب عمييا أي أثر وىذا ما سار عميو القضاء المصري من أن المفاوضات ليست 
و عرض لأي مسؤولية أن يتلمفاوضات في الوقت الذي يريد، دون أفي قطع ا قانوني، فكل متفاوض حر

تتحقق معو المسؤولية  قترن بو خطأ يترتب ىذا العدول مسؤولية إلا إذا إيطالب ببيان المبرر لعدولو، ولا
وىذا  ثبات ذلك الخطأيقع عبئ إ المتفاوض الآخر، في ىذه الحالةذا نتج عنو ضرر بالطرف التقصيرية إ

 2الضرر عمى عاتق ىذا الطرف.

 ثالثا: موقف المشرع المدني الجزائري:

" عمى أنو: كل 20/06/2005المؤرخ في  05/10من ق.م.ج "المعدلة بالقانون رقم  124تقضي المادة 
ر، يمزم من كان سبب في حدوثو بالتعويض، خطئو، ويسبب ضررا لمغيبو الشخص ا كان يرتكبفعل أي

ويتسع ىذا النص ليشمل الخطأ المرتكب خلال مرحمة المفاوضات أيضا في ذلك الخطأ المتمثل في قطع 
 3عممية التفاوض دون مبرر مقبول أو دون سبب جدي.

ىذه فإذا تسبب أحد الطرفين في بطلان العقد وكان ىذا العمل خطأ طبق لأحكام المسؤولية التقصيرية في 
من القانون المدني الجزائري شروطيا، والتعويض  124استوفت المادة  الحالة وجب عميو التعويض، إذ

لعقد موجبا لممسؤولية عتبار الخطأ في تكوين االعامة، التي تقضي بجبر ولا يصح إيكون طبقا لمقواعد 
مرحمة  ولية فيفقط، فلا وجود لممسؤ  التقصيرية ؤولية التي تترتب عميو المسؤوليةالعقدية، إنما تكون المس

التقصيري  لمتفاوض عن السموك المألوف يؤدي إلى توافر الخطأنحراف االتفاوض كأصل عام غير أن إ

                                                           
1
 31محمد لطفً، مرجع سابق، ص   

2
 32محمد لطفً، المرجع نفسه، ص   

3
 32، ص 8بلحاج العربً، النظرٌة العامة للإلتزام، ج  
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ستعمال حقو المشرع في قطع أو إسائتو في إ ء نيتوق.م.ج( كعدم جدية المتفاوض أو سو  124)المادة 
 المفاوضات، أو عدولو عنيا في وقت غير مناسب.

ذا لم يترتب عن قطع المفاوضات أي ضرر لمطرف الآخر، فلا مسؤولية قانونا، لأن المادة  من  124وا 
ية، نق.م.ج تشترط لقيام المسؤولية عن الفعل الضار وجود الخطأ، حتى ولو تم قطع المفاوضات بسوء 

بو من جراء وبالعكس يمتزم الطرف المخل بمفاوضات العقد بتعويض لمطرف الآخر عن الضرر الذي يصي
 ذلك.

 124جدي، ىو خطأ تقصيري )مادة  والخطأ الناتج عن قطع المفاوضات العقدية بسوء نية أو دون سبب
 1مكرر من ق.م.ج(. 124و

ومن ثم، فإن قطع المفاوضات دون مبرر مشروع أو للإخلال بمبدأ حسن النية في التفاوض، أو الإلتزام 
الأسرار، أو الإخلال بمبادئ عدم التفاوض مع الغير ىي سموكيات بالإعلام قبل التعاقدي، أو إفشاء 

 2خاطئة في مرحمة التفاوض التعاقدي، يمتزم الطرف المخطئ بتعويض الطرف الآخر.

 رابعا: المسؤولية التقصيرية الإلكترونية:

ض بحسن نية في مرحمة التفاوض الإلكتروني، إستقل الفقو والقضاء الفرنسيين عمى وجوب الإلتزام بالتفاو 
وصدق وأن يمتنع كل متفاوض في مرحمة تكوين العقد عمى كل ما من شأنو إعاقة المفاوضات أو  ةوأمان

فشميا والإضرار بالطرف الآخر، إضافة إلى إلتزامو بالنصح والإرشاد والتعاون والإعلام والمحافظة عمى 
 الأسرار والبيانات الشخصية.

ون مخطئا وتثور مسؤوليتو المدنية، كما ىو فة ىذه المبادئ فإنو يكفإذا إنطوى سموك المتفاوض عمى مخال
الحال عند إننحرافف المتفاوض الإلكتروني عن السموك المألوف ومخالفة الإلتزامات التفاوضية أو قطع 

 3المفاوضات دون سبب جدي.

قبل التعاقدي بالإلتزام ويرى جانب كبير من الفقو أنو تقوم مسؤولية المتعاقد التقصيرية عند إخلالو 
وىو أي المستيمك الإلكتروني لممتعاقد الآخر الصحيحة واللازمة بالإعلام، أي عند عدم توفير المعمومات 

عبر الإنترنت، أو أنو قدم  الطرف الضعيف في ىذه العلاقة المتعمقة بالسمعة أو الخدمة محل التعاقد
                                                           

1
 845، ص 2بلحاج العربً، مشكلا، المرحلة السابقة على التعاقد، دٌوان المطبوعا، الجامعٌة، الجزائر، ط  

2
 31تواتً نور الهدى، النظام القانونً للتفاوض فً عقود التجارة الدولٌة، رسالة ماجستٌر، جامعة ورقلة، الجزائر، ص   

3
 42محمد منصور، مرجع سابق، ص   
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أنو إستعمل طرقا إحتيالية تضمل المستيمك أو ممعمومات غير صحيحة أو غير كافية أو غامضة، أو 
تخدعو وتدفعو لمتعاقد، فيي مسؤولية تقصيرية تقوم عمى الخطأ الذي إرتكبو المتعاقد الممزم قانونا بتقديم 

 1المعمومات الكاممة لممستيمك في مرحمة ما قبل التعاقد في العقود الإلكترونية التي تبرم عن بعد.

ن ىذه المعمومات، أو بتقديم معمومات غير كافية أو غير صحيحة، مما يؤثر وىو الخطأ المتمثل بكتما
في صحة التراضي وفي إرادة المستيمك، دون إغفال الأضرار الأخررى التي قد تصيب المستيمك 

الإلكترونية المضممة والمساس بالبيانات الشخصية التي يجب أن تكون الإلكتروني، من جراء الإعلانات 
ل إختراق أو سرقة، والتي لا يجوز الإحتفاظ بيا ولا التعامل فييا إلا بعد الحصول عمى في مأمن من ك

 2موافقة كتابية من صاحب الشأن.

بإعلانات تفاعمية وذكية لجذب المستيمكين، ودفعيم لمشراء السريع،  ولكون ىذه الدعاية الإلكترونية تتعمق
ذلك لأن شبكة الإنترنت ىي بمثابة سوق مفتوح بالصوت والصورة لمبيع والشراء الفوريين، فإن قوانين 
 3التجارة الإلكترونية تنص عمى أن الإعلانات التجارية، ىي من الوثائق المكممة لشروط العقد الإلكتروني.

 المصحوبة باتفاق التفاوضرع الثاني: المفاوضات الف

من أجل إبرام من الطرفين بالدخول في المفاوضات وىي تمك المفاوضات التي تتم بناء عمى إتفاق صريح 
تنظيم العلاقة بين الطرفين أثناء التفاوض وعند ويتضمن ىذا الإتفاق مكتوبا وعادة ما يكون عقد معين، 

 .4نواع من التفاوض في العصر الحديث وخاصة في التفاوض عمى العقود اليامةفشميا وقد كثرت ىذه الأ

أو "عقد التفاوض" والغاية منو ىو إلزام الأطراف ويسمى ىذا النوع من التفاوض "الإتفاق المبدئي" 
بيذه وسنتطرق إلى جزاء الإخلال يؤدي إلى قيام المسؤولية العقدية، والإخلال بيذه الإلتزامات  ،وضةاالمتف

 فاوض.الإلتزامات العقدية في مرحمة الت

ىي مسؤولية تقصيرية عن فعل ضار  عمى العقدوالأصل العام أن المسؤولية الناشئة في المرحمة السابقة 
المسؤولية العقدية إلا أن الرأي السائد في فرنسا ومصر وسوريا يرى في حالات إستثنائية تطبيق أحكام 

                                                           
1
 32رجع نفسه، ص محمد منصور، الم  

2
 223عبد الفتاح حجازي، مرجع سابق، ص   

3
 221، مرجع سابق، ص 2بلحاج العربً، النظرٌة العامة للإلتزام، ج  

4
 بن أحمد صلٌحة، مرجع سابق  
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كان قد ورد في الإتفاقات المبدئية أو التمييدية أو بعقد ناجمة عن الإخلال بالتزام عقدي التي تكون 
 .1ويحدد إلتزاماتياتفاوض ينظميا 

بعد أن كان ىذه الإتفاقات المبدئية المتعمقة بالمفاوضات يصبح التفاوض تصرف قانوني ممزم وبوجود 
ذا أخل أحد المتفاوضين بالتزاماتو عقدية ، وتنقمب المسؤولية بشأنو من تقصيرية إلىعملا ماديا الناشئة ، وا 

 .يكون مسؤولا مسؤولية عقدية لا محالةالمبدئية عن ىذه الإتفاقات 

إما المفاوضات والحمول المقترحة المفاوضات أن تقضي عمى ضوء ويكون لممحكمة في حالة فشل 
القانون لمقاضي ويخول  والعدالة وطبيعة الإلتزامتفرض تعديلا لو، وفقا لمقانون والعرف بإبطال العقد، أو 

بقيد قانوني ميم من ق.م.ج،  65المادة سمطة تكممة العقد وفقا لمقانون والعرف والعدالة وطبيعة المعاممة 
من  106المادة  عمى المسائل التفصيمية الثانويةعند عدم الإتفاق ألا يتم العقد طراف وىو عدم إشتراط الأ

 2ق.م.ج.

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

                                                           
1
 381رجب كرٌم عبد اللاه، مرجع سابق، ص   

2
 544ربٌن، النظام القانونً لمرحلة..، مرجع سابق، ص عبلحاج ال  
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 المبحث الثاني: شروط المسؤولية في مرحمة المفاوضات:

تقوم المسؤولية المدنية كمما قام شخص ما بتصرف مخل سواء متعمق بنظام عام فرضو القانون أو ناتج 
عن الإخلال بالتزام عقدي، وفي مرحمة المفاوضات عمى العقد يمكن تصور الأمرين فقد تقوم المسؤولية 

غير، وقد تقوم المسؤولية التقصيرية لأحد الأطراف إذا أخل بنظام عام فرضو القانون وىو عدم الإضرار بال
ولقيام العقدية إذا أخل أحد الأطراف بالتزاماتو العقدية أو بحسن النية في تنفيذ العقود المنظمة لمتفاوض 

يجب توفر الشروط وىي الخطأ )مطمب أول(، وأن يمحق الضرر المسؤولية سواء كانت عقدية أم تقصيرية 
 بين الخطأ والضرر )مطمب ثان(. بالطرف الآخر )مطمب ثان(، ووجود علاقة سببية

 المطمب الأول: الخطأ:

العقد إلا بوجود الخطأ  إن الخطأ شرط أساسي لقيام المسؤولية فلا وجود لممسؤولية عن قطع مفاوضات
التفاوض واضحا كأن يتم قطع المفاوضات فجأة أو دون أي مبرر ويشترط أن يكون الخطأ في مرحمة 

اوض بسوء نية ودون سبب جدي بعد وصول المفاوضات إلى مرحمة مشروع كأن يتم العدول عن التف
بالإعلام أو الإلتزام بالسرية بالتعاون أو الإلتزام قبل التعاقد كمخالفة الإلتزام متقدمة أو الإخلال بالإلتزامات 
 مما يرتب المسؤولية المدنية.

ثبات الخطأ في مرحمة )فرع في مرحمة المفاوضات  ف نتناول في ىذا المطمب صور الخطأوسو  أول(، وا 
 المفاوضات )فرع ثان(.

 ل: صور الخطأ في مرحمة المفاوضاتالفرع الأو

 وقطعرفض الدخول في التفاوض المتفق عميو من أىم صور الخطأ العقدي في مرحمة المفاوضات 
فشاء الأسرار الفنية أو التقنية أو إستغلاليا  وكل ىذه بدون إذن صاحبيا المفاوضات دون مبرر مشروع وا 

البدئية السابقة عمى إبرام العقد مما يرتب ات ورد في الإتفاقالأخطاء ناجمة عن عدم تنفيذ أي إلتزام 
 مسؤولية عقدية مستقمة عن المسؤولية التقصيرية.

 أولا: رفض الدخول في المفاوضات:

ومن ثم بالتفاوض فقد اعتبر مخلا في إلتزامو التعاقدي الدخول في المفاوضات إذا رفض أحد الطرفين 
قيام يعتبر خطأ عقدي يستوجب عن البدء في المفاوضات جرد الإمتناع التعاقدية وممسؤولياتو تنشأ 
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، 1نتيجة وليس الإلتزام ببذل عنايةىو إلتزام بتحقيق العقدية وذلك لأن الدخول في المفاوضات المسؤولية 
تفاوض لوجود إتفاق وفقا لما ذىب إليو بعض الفقياء من خلال إرساء طبيعة عقدية ليذه المرحمة بالنظر 

 2بين الطرفين.

 ثانيا: عدم الإستمرار في المفاوضات دون مبرر شرعي:

فمن منشئ ليذا الإلتزام إن الإستمرار في التفاوض مستمد من الإتفاق المبدئي الذي يعتبر إتفاق تمييدي 
النيائي وفي المقابل لا يمتزم الأطراف ليدف معين وىو إبرام العقد إلى الوصول ى الأطراف خلالو يسع

نما يمتزم بالتفاوض بحسن النية.  بإبرام العقد النيائي وا 

إذا كان إلتزام بتحقيق نتيجة أنو قد يصبح ببذل عناية غير في المفاوضات ىو إلتزام والإلتزام بالإستمرار 
دون مبرر مشروع ويعد ىذا خطأ عقدي يؤدي إلى قيام المسؤولية في المفاوضات عدم الإستمرار 

 3العقدية.

 المتعمقة بالمفاوضات:ثالثا: عدم الحفاظ عمى سرية المعمومات 

ذات طابع سري نية في التفاوض أن يمتزم الطرف الذي تمقى المعمومات يقتضي الإلتزام بحسن ال
ستخداميا لأغراض شخصية إفشائيا لمغير الأسرار وعدم بالمحافظة عمى تمك  عمى إذن دون الحصول  وا 

المعمومات ويشكل خطأ عقديا من صاحبيا فمثل ىذه الحالات يعتبر ذلك إخلالا بالإلتزام بسرية مسبق 
الدين والمدين ىو المكمف بإثبات ، الأمر أن الدائن ىو المكمف بإثبات 4يؤدي إلى قيام المسؤولية العقدية

ثبات الخطأ العقدي في مرحمة  المدعي وىو الطرف المتضرر المفاوضات يقع عمى عاتق التخمص منو وا 
أولا وجود الإلتزام ثم يثبت عدم تنفيذ  لذلك وجب عمى ىذا الأخير في دعوى المسؤولية العقدية أن يثبت

 5الإلتزام.

يكون الإثبات  عمى وجود التفاوض وفي ىذه الحالةمصدره أي الدليل  بإثباتفيتم إثبات وجود الإلتزام 
عقد مكتوب الأطراف المتفاوضة، أما في حالة عدم وجود عقد مكتوب ما بين ذا كان ىناك سيلا إ

                                                           
1
 122صالح، مرجع سابق، ص  علً أحمد  

2
، 82لمفاوضا، العقد، الطبٌعة العقدٌة وأثرها، مجلة الجامعة الإسلامٌة، غزة، فلسطٌن، مجلد  ود، نحو إرساء تكٌٌف قانونً جدٌدحمدي بار  

 122، ص 8العدد 
3
 34تواتً نور الهدى، مرجع سابق، ص   

4
 883علً أحمد صلٌحة، مرجع سابق، ص   

5
 121صالح، مرجع سابق، ص علً أحمد   
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عمى المدعي العقد بإثبات واقعة الدخول في المفاوضات مى وجود ىذا عالدليل يستطيع المدعي أن يقدم 
 1واقعة مادية.الإثبات إعتبارىا ويمكن الإثبات ىنا بكافة وسائل عميو 

 المطمب الثاني: الضرر:

تقصيرية تنعقد المسؤولية المدنية لممتفاوض المسؤولية المدنية فلا الثاني من أركان والضرر ىو الركن 
عمى العقد إلا إذا كان ىناك ضرر يترتب عمى عمى العقد عند قيامو بقطع التفاوض كانت أو عقدية 

ن تم قطعيا وجود المسؤولية في مرحمة المفاوضات الضرر ينفي بصفة مباشرة وعدم وجود الخطأ  حتى وا 
 فجأة وبصفة غير مبررة.

والضرر في مرحمة التفاوض عمى العقد قد يكون ضرر مادي أو معنوي )فرع أول(، ولو شروط حتى 
 )فرع ثان(. يستوجب التعويض

 :واع الضررنالفرع الأول: أ

الضرر المادي في مرحمة المفاوضات ىو ذلك الذي يصيب المتفاوض من الناحية  الضرر المادي: -1
عمى ويتمثل في النفقات التي تكبدىا المتفاوض المضرور في سبيل التفاوض المالية أو الإقتصادية 

ة والفرص التي فاتتو بسبب ذلك وفرصوالوقت الذي أمضاه في المفاوضات ء بالفشل العقد الذي با
مع أشخاص آخرين، معو أو إبرام عقود مماثمة خص المتفاوض محل التفاوض مع الشإبرام العقد 

المعمومات السرية المالية عند إفشاء وكذلك ضياع حقوقو الدراسات الفنية والتقنية كذلك مصاريف 
ستغلاليا لى غير ذلك من أنواع الخسائر المالية. وا   2بدون إذنو وا 

ويتمثل الضرر المعنوي في كل مايسمى المتفاوض في كرامتو أو سمعتو  :)الأدبي( الضرر المعنوي  -2
إلى السمعة التجارية لممتفاوض  أو إعتباره الميني كأن يؤدي فشل التفاوض إلى الإساءةالتجارية 

ثارة الشكوك  حول قدرتو المينية بسبب إفشاء أسراره التجارية أثناء المفاوضات والتعويض المضرور وا 
التفاوض جائز فقيا وقضاء كأن يؤدي فشل في المسؤولية المدنية في مرحمة عن الضرر المعنوي 

 3التفاوض إلى إساءة السمعة التجارية لممتفاوض المضرور.
 

                                                           
1
 152علً أحمد صالح، مرجعسابق، ص   

2
 822بلحاج العربً، مشكلا، المرحلة السابقة..، مرجع سابق، ص   

3
 512بلحاج العربً، النظام القانونً لمرحلة..، مرجع سابق، ص   
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 الفرع الثاني: شروط الضرر:
الضرر فعميا ومباشرا وناشئ عن قطع المفاوضات بدون مبرر بالتعويض إلا إذا كان لا تجوز المطالبة 

 أو بدون سبب جدي.مشروع 
 أولا: أن يكون مباشرا:

أو التأخير فيو أي نتيجة طبيعة الإخلال لعدم الوفاء بالإلتزام يكون الضرر المباشر نتيجة طبيعية 
 .ئريمن القانون المدني الجزا 182، وىذا ما نصت عميو المادة 1المتفاوض بالتزامو

العلاقة السببية بينو  لإنتفاءبالتعويض عنو وذلك  فلا يمتزم المدين المتفاوضأما عن الضرر الغير مباشر 
وضياع الصفقة من التاجر المتفاوض وبين خطأ ىذا الأخير، ومثال ذلك أن يترتب عن فشل التفاوض 

لا يعوض عنو لأنو ويعجز عن سداد ديونو فيشير إفلاسو وتصفى أموالو قضائيا وىذا النوع من الأضرار 
، والتعويض ىنا لا يشمل 2كأن يحاول البحث عن صفقة أخرىقول أن يتفاداىا ببذل جيد معكان يستطيع 

التعويض عن المزايا التي كانت ستترتب عمى إبرام العقد المنشود  لاالتعويض عن عدم إبرام العقد و 
 3باعتبارىا أضرار غير مباشرة.

 ثانيا: أن يكون محققا:
عن إخلال أحد الطرفين بالتزاماتو كإفشاء الضرر المحقق ىو ذلك الضرر الذي وقع بالفعل كأن يترتب 

وينعكس عمى سوق لافي ر مما يضر مركزه ذا الأخييمعو إلحاق الضرر برف الآخر المتفاوض طأسرار ال
أمرا عاديا في المستقبل أي أن يكون وقوعو في المستقبل وقد يكون الضرر محقق الوقوع حجم المبيعات 

المتفاوض ويأثر عمى الآخر الذي يرتكبو المتفاوض  ي يرتكبو المتفاوض ويأثر عمى سمعةكالخطأ الذ
التي يتحمميا المضرور الوقوع ىي تمك النفقات التي سمعة المتفاوض الآخرن ومن أمثمة الضرر المحقق 

 4منيا نفقات الإقامة، الإنتقال، أجور بيوت الخبرة التي إستعان بيا من أجل المفاوضات.
لو أن العقد النيائي أبرم وتعويض المضرور في ىذه الحالة لا يشمل الأرباح التي كان سيحصل عمييا 

في ىذه الحالة عمى أساس النفقات وليس محققا فيتم تقدير التعويض لأن إبرامو ىو أمر محتمل الوقوع 
 من أجل سير المفاوضات.التي أنفقيا المضرور 

 
 

                                                           
1
 142علً أحمد صالح، مرجع سابق، ص   

2
 822بن أحمد صلٌحة، مرجع سابق، ص   

3
 823العربً، مشكلا، المرحلة..، مرجع سابق، ص بلحاج   

4
 822بن أحمد صلٌحة، مرجع سابق، ص   
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 ثالثا: أن يكون متوقعا:
وىذا عمى الدخول في المفاوضات يمكنو توقعو عادة وقت الإتفاق ىو الضرر الذي الضرر المتوقع 

وحدىا أما التعويض في المسؤولية التقصيرية فيكون الضرر  ولية العقديةالشرط لا يكون إلا في المسؤ 
إلا عن الضرر  لا يكون التعويضكمو سواء كان متوقعا أو غير متوقع وفي المسؤولية العقدية المباشر 

 1المباشر والمتوقع فقط.
ومن أمثمة ىذا الضرر في مرحمة المفاوضات كأن يقوم الطرف المضرور بإجراء دراسات تمييدية باىضة 
الثمن تتلائم مع حجم المشروع المتفاوض عميو ففي مثل ىذه الحالة لا يمتزم المتفاوض المسؤول إلا 

الدراسات الملائمة لممشروع المتفاوض عميو وما زاد عن ذلك فيو بتعويض النفقات المعقولة التي تتفق مع 
 2ضرر غير متوقع ولا يمتزم المدني بتعويضو.

 المطمب الثالث: العلاقة السببية:
السببية علاقة لضرر فقط بل يجب أن تتوفر أيضا لا يكفي لقيام المسؤولية العقدية توفر عنصر الخطأ وا

زالضرر الذي أصاب الطرف الآخر بأن يكون خطأ المتفاوض ىو فين بين الخطأ الذي إرتكبو أحد الطر 
 السبب المباشر في وقوع الضرر.

من ق.م.ج  124/125/126وقد نصت عمييا المواد وعلاقة السببية ىي الركن الثالث لممسؤولية المدنية 
أما في المسؤولية العقدية فقد  لقيام المسؤولية التقصيريةلى ضرورة توفر ركن السببية بين الخطأ والضرر 

الإلتزام عينا حكم عميو  تنفيذإذا إستحال عمى المدين من نفس القانون عمى أنو  176المادة نصت 
لو فيو  يدالتنفيذ نشأت عن سبب لا ما لم يثبت أن إستحالة الضرر الناجم عن عدم تنفيذ إلتزامو  تعويضب

 3إلتزامو. ويكون الحكم كذلك إذا تأخر المدين في تنفيذ
ومنو يجب أن يكون خطأ المدين ىو السبب المباشر في حدوث الضرر وعمى المتفاوض المضرور أن 

 4يثبت العلاقة السببية بين الخطأ والضرر مع إثبات أن الخطأ ىو السبب المباشر ليذا الضرر.
الحاصل عمى صمة مباشرة وفي مرحمة المفاوضات عمى العقد فإن القضاء يشترط أن يكون الضرر 

من جراء قطع مفاوضات العقد أو الإخلال بأي إلتزام تفاوضي وىي بالخطأ الذي إرتكبو المتفاوض العادل 
 5بين الخطأ في مرحمة التفاوض والضرر الحاصل من جراء قطع المفاوضات.العلاقة السببية 

                                                           
1
 145علً أحمد صلاح، مرجع سابق، ص   

2
 144المرجع نفسه، ص   

3
 825بن أحمد صلٌحة، مرجع سابق، ص   

4
 812بلحاج العربً، مشكلا، المرحلة..، مرجع سابق، ص   

5
 821بلحاج العربً، المرجع نفسه، ص   
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ن كان الفعل الضار ناجما عن فعل المتفاوض نفسو فينا إما أن  تنتفي المسؤولية كميا عن العادل أي وا 
 1المسؤولية بين طرفي الخصومة.الإعفاء من المسؤولية أو توزع 

ذا إ  نفسو  خطأ المتفاوض المضرورالقوة القاىرة أو فعل الغير أو نقطعت العلاقة السببية لسبب أجنبي كوا 
 2ق.م. 127 المدنية عن قطع التفاوض مفلا تقوم المسؤولية 

أما إذا كان خطأ المضرور أو المتفاوض الآخر ىو السبب الوحيد لقطع المفاوضات العقدية وكأن يشترك 
الإشتراك في الخطأ وفقا لمقواعد العامة المتعمقة فتطبق عندئذ أحكام معو سبب آخر يتعمق بالطرف الأول 

 3ق.م. 126بذلك ولممحكمة أن تقضي لممسؤولية بالتساوي أو بالتضامن فيما بينيم م 
ذا كان الضرر الناشئ في مرحمة التفاوض سببو تدخل شخص من الغير قام بإفسادىا عمى المتفاوض  وا 
صاحب المصمحة تنعقد المسؤولية من قبل ىذا الغير المتدخل الذي يمزم بتعويض المتفاوض المضرور 

 4عما أصابو من أضرار مادية ومعنوية بسبب فعمو.
ويتعين عمى المدعي عمى التعويض إقامة الدليل عمى قيام رابطة السببية ما بين الخطأ والضرر الحاصل 

لا كان بحكميا  قصورا يستوجب النقض لو عمى محكمة الموضوع أن تبين في حكميا توفر ىذه الرابطة وا 
الموضوع فإن إستخلاص ـتوافر علاقة السببية أو  لقضاةفإذا كانت الوقائع تدخل تحت السمطة التقديرية 

ومن اللازم توافر عناصر دعوى ، 5العمياعدم توافرىا من مسائل القانون التي تخضع لرقابة المحكمة 
الآخر من جراء وض فيو المتفا الذي يقعمن الخطأ والضرر والعلاقة السببية والغمط الناشئ التعويض 

مات في المرحمة السابقة عمى التعاقد ليس إلا عاملا نفسيا يكمن في أعماق والمعمو عدم الإدلاء بالبيانات 
 6الدائن فالإلتزام لا يمنع قانونا من قيام علاقة السببية بين خطأ المدين والضرر الذي لحق بالدائن.

 
 
 
 
 
 

                                                           
1
 133بلحاج العربً، مصادر الإلتزام..، مرجع سابق، ص   

2
 841، مرجع سابق، ص هدى عبد الله  

3
 525بلحاج العربً، أحكام الإلتزام فً القانون المدنً الجزائري، دار هومة، الجزائر، ص   

4
 524المرجع نفسه، ص   

5
 514بلحاج العربً، النظام القانونً..، مرجع سابق، ص   

6
 541بلحاج العربً، الجواب القانونٌة لمرحلة..، مرجع سابق، ص   
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 المبحث الثالث: جزاء الإخلال بالإلتزام في مرحمة المفاوضات:
إن جزاء الإخلال بالإلتزام في مرحمة التفاوض سواء كان عقديا أم تقصيريا ىو قيام المسؤولية قبل 

ذا قام الإلتزام صحيحا جاز التعاقدية من خلال دعوى عادية طرفاىا  المضرور والمتسبب في الضرر وا 
)مطمب أول(، أما إذا كان التنفيذ ىذا التنفيذ ممكنا عينيا متى كان جبار المدين عمى تنفيذ إلتزامو تنفيذا إ

المدين فلا يكون أمام القاضي سوى الحكم  أو كان ممكنا ولم يطمبو الدائن ولم يعوضوالعيني غير ممكن 
 بالتنفيذ بالمقابل أي بطريقة التعويض النقدي )مطمب ثان(.

 المطمب الأول: التنفيذ العيني:
من ق.م إذ يجب الأخذ بو كمما  164لعيني بالإلتزام م الأصل في القانون المدني الجزائري ىو التنفيذ ا

قبل انوا عمييا كإعادة الأطراف إلى الحالة التي ويض بقصد عأمكن ذلك إختياريا أو إجباريا أو بطريقة الت
زام الأطراف يعني إلوذلك لأن الأخذ بو  1حصول الفعل الضار المتمثل في قطع المفاوضات قبل التعاقدية

بقوة وفي ىذا الإجبار مساس بالحرية الشخصية وىوما المفاوضات وصولا إلى تحقيق العقد متابعة ب
، وعمى ىذا الأساس الإلتزام بالتفاوض لا يمزم أطرافو بإبرام العقد 2يتعارض مع مبدأ الحرية التعاقدية

نما يمزمو  النية في سير مع مراعاة حسن فقط بالتفاوض حول ىذا العقد تمييدا لإبرامو النيائي وا 
 المفاوضات.

وراء عدم الجواز التنفيذ العيني الإجباري في مجال التفاوض وقد ذىب الفقو في مجموعو إلى إستبعاد 
يكن ىذا التنفيذ مستحيلا ذلك لأن محل  عينا حتى ولو لمزامو بالتفاوض تعمى تنفيذ إلإجبار المتفاوض 

في يكونن غير وجدي كما أن الإجبار عمى التفاوض التفاوض وليس التعاقد الذي لم ينفذ ىو الإلتزام 
التنفيذ العيني ومن ثم فإن بين الطرفين التفاوض بطبيعتو يحتاج إلى التعاون عمى العقد لأن المفاوضات 

لمتعاقد وليس العقد حول ضياع فرصة حقيقة والمشكمة تثور مرحمة المفاوضات ىو أمر مستبعد في 
 3نفسو.

وفقا لمقانون والعرف والعدالة ظيم قد غير كامل يحتاج إلى تكميل وتنبداية عوىذا ما لم يجد القاضي 
 4وطبيعة الإلتزام.

 
 

                                                           
1
 28محمد صبري السعدي، أحكام الإلتزام فً القانونً المدنً الجزائري، دار الهدى، الجزائر، ص   

2
 11عبد العزٌز حمود، مرجع سابق، ص   

3
 11، ص 2445عبد العزٌز حمود، الجوانب القانونٌة لمرحلة التفاوض، القاهرة، مصر،   

4
 381ع سابق، ص جرجب كرٌم عبد الله، مر  
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 المطمب الثاني: التنفيذ بالمقابل أو عن طريق التعويض:
حكم عميو بتعويض أن ينفذ الإلتزام عينا من ق.م عمى أنو: "إذا إستحال عمى المدين  176نصت المادة 

يكن من نفس القانون: "إلا أنو إذا لم  182كما أشارت المادة  "،إلتزاموالمترتب عن عدم تنفيذ الضرر 
من خسارة وما الذي يقدره وفقا لما لحق المضرور فالقاضي ىو في العقد أو في القانون التعويض مقدرا 
وىو ما أصاب  مكرر الضرر المعنوي أو الأدبي أيضا 182وفقا لممادة ويشمل التعويض فاتو من كسب 

، فإذا عدل المتفاوض عن تنفيذ 1"أو الشرف أو السمعة أو غيرىابالحرية  سالمضرور من ألم وكل مسا
 بالتنفيذ بالمقابل أي بطريق التعويض.إلا المطالبة إلتزامو بالتفاوض عينا لم يكن أمام المتفاوض الآخر 

من ضرر مادي أو معنوي من جراء قطع مفاوضات جزائي لكل ما لحقو والذي يتمثل في تعويض نقدي 
الدائن من خسارة وما مبرر مشروع بحيث يشمل التعويض ما لحق المتفاوض بسوء نية أو بدون العقد 

 فاتو من كسب.
لناجمة عن قطع المفاوضات العقد وىي نفقات التفاوض )فرع وسنقتصر فيما يمي عمى أىم الأضرار ا

 ان(، وتفويت الفرصة )فرع ثالث(، والفرص الضائعة )فرع رابع(.أول(، ووالوقت الضائع )فرع ث
 الفرع الأول: نفقات التفاوض:

المضرور في سبيل التفاوض حول العقد والإعداد والمصاريف التي تكبدىا المتفاوض وتشمل كافة النفقات 
الوقت والإقامة والإتصالات وكذلك تمك الناجمة عن ضياع الفنية وتقارير الخبراء والسفر  والدراساتلمعقد 

الناشئة في الساعات أو الأيام أو الشيور التي استغرقتيا المفاوضات دون جدوى بالإضافة إلى الأضرار 
خلال التفاوض والمساس دون ترخيص قد تم كشفيا عن إفشاء معمومات سرية أو إستعمال ميارات 

 2مصداقية المضرور.بالسمعة التجارية والنيل من 
 الفرع الثاني: الوقت الضائع:

إن ضياع الوقت من الأضرار المتوقعة عادة في المفاوضات ويستحق التعويض عنو أي كانت المرحمة 
التي وصمت إلييا المفاوضات كمما قام الدليل عمييا فقد حكمت محكمة النقض المصرية تعويض 

مبحث عن الآلات اللازمة لممصنع الذي كان متفقا عمى المتفاوض عن الوقت الذي أضاعو في أوروبا ل
 إنشائو مع الطرف الآخر في المفاوضات.

 3والمتمثل في إىمالو مباشرة محمو التجاري في مصر خلال المدة التي قضاىا بالخارج.

                                                           
1
 13محمد حسام محمود لطفً، مرجع سابق، ص   

2
 822بن أحمد صلٌحة، مرجع سابق، ص   

3
 14رمضان أبو سعود، مصادر الإلتزام، ص   
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 الفرع الثالث: تفويت الفرصة:
إبرام العقد محل التفاوض استنادا لقد كان قضاء الفرنسيين القديم لا يفصل التعويض عن ضياع فرصة 

عمى التي تقوم عن فوات فرصة إبرام العقد يتعارض مع طبيعة مرحمة التفاوض إلى أن قبول التعويض 
تعويض إلى وجوب في كل من فرنسا ومصر يتجو قضاء الحديث الحرية التعاقد وحرية رفضو غير أن 

أن إبرام العقد محل التفاوض شريطة من إنياء المفاوضات عن حرمانو من فرصة المتفاوض المضرور 
وجادة وأن لا تكون مجرد إحتمال وىذا دون أن يصل إلى التعويض عن تكون ىذه الفرصة حقيقية 

المأمولة التي كان يأمل المتفاوض المضرور تحقيقيا في حالة إبرام العقد الذي كان المكاسب والأرباح 
 1فاوض.محلا لمت

 الفرع الرابع: الفرص الضائعة:
المضرور من قطع المفاوضات بدون سبب مشروع أن يطالب بتعويضو عن الفرص يجوز لممتفاوض 

الضائعة التي ضاعت منو لإبرام العقود الأخرى مع الغير بدلا من العقد المتفاوض عميو الذي فشل في 
في ىذا التعويض أن تكون ىذه الفرص الضائعة إبرامو بسبب خطأ المتفاوض الآخر ويشترط الإستحقاق 

جادة وحقيقية وأن لا يكون ضياع فرصة إبرام عقد بديل مع الغير راجعا إلى خطأ من المتفاوض 
 2المضرور نفسو.

 

                                                           
1
 322رجب كرٌم عبد اللاه، مرجع سابق، ص   

2
 322المرجع نفسه، ص   
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وىي من أىم  إن مرحمة المفاوضات العقدية ىي مرحمة ىامة وضرورية تسبق مرحمة الإرتباط العقدي
لتزامات طرفي العقد المراد إبرامو مراحل تكوين العقد وأخطرىا عمى الإطلاق مما تحتويو  من أىم حقوق وا 

إلى الصيغة النيائية لشكل موصول لوالجازم  التي يعيد فييا الإيجاب الباتفي المحظة وىي تنتيي قانونا 
 ومضمون العقد الذي إرتضاه الطرفان.

فمم يحدد المشروع نصوص قانونية خاصة لحميا التي لا تحمل ن المشاكل لأن ىذه المرحمة تثير الكثير م
عمى القانونية الناحية فراغ منيا في حالة أي نص قانوني خاصة بيذه المرحمة فيي لا تزال الجزائري 

وليذا إذا دمو عمبدأ حرية التعاقد من وتعمل عدة تفاصيل وىي مرحمة فترة جد ىامة الرغم من أنيا تعتبر 
فيو يمارس حقو، ولا يمكن مسائمتو عميو إلا إذا أخطأ أو أضر عن التفاوض قرر أحد الأطراف العدول 

إلى القواعد إخضاعيا فيمكن ليذه المرحمة خاصة بما أنو لا توجد نصوص قانونية بالطرف المقابل 
أحد عمل مادي بدعوة يوجييا فالتفاوض ىو  في القانون المدني الجزائري،العامة المنصوص عمييا 

ولا ومن خلال ىذه الدعوة يدخل الأطراف في التفاوض،  العامةأو إلى إلى شخص معين الأشخاص 
المفاوضات أي أثر قانوني بخصوصيا ويييمن عمييا مبدأ حرية التعاقد إذ يمكن العدول عنيا في تحمل 

أي مرحمة كانت لا يترتب عن ىذا العدول أي أثر إلا وتسبب بضرر لمطرف الآخر فينا يعتبر من العدل 
تفاقات تنظميا المفاوضات لا تحتوي فإن كانت وخطؤه يقيم المسؤولية  أعمى أنو أخط عمى عقود وا 

ومجردة من التصرفات القانونية، فينا تنشأ المسؤولية التقصيرية عمى أساس التعسف في إستعمال الحق 
بالتعويض بدون مبرر مشروع في العدول عن المفاوضات وبيذا يمتزم الطرف الذي عدل عن المفاوضات 

التنفيذ ستحالة لتعويض عن طريق التنفيذ بمقابل لإويكون ىذا ا لحقت بالمضرورعن الأضرار التي 
تفاقيات التفاوض  فتخرج العيني أما إذا كانت المفاوضات تخضع لتنظيم خاص ومنظمة بعقود وا 

ا مبدأ آخر وىنا المنظمة بعقود وىذا يسودىوىو المفاوضات المفاوضات من شكميا المجرد إلى شكل آخر 
ذا مبدأ حسن النية في تنفيذ  يكون ذلك قد أخل أخل أحد الأطراف بالتزامو بالتفاوض بحسن نية العقود وا 

 .التي ألحقيا بالمضروربالتزام عقدي فتقوم المسؤولية العقدية ويمتزم بالتعوض عن الأضرار 

ونظرا لعدم قيام المشروع الجزائري بإخضاعيا لنظام إن مرحمة التفاوض عن العقد ىي مرحمة معقدة 
 الموجودة في القانون المدني.خاص فيمكن إخضاعيا لمقواعد العامة 
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تفاقات وذلك بتطبيق أحكام المسؤولية التقصيرية عمى المفاوضات  وتطبيق أحكام الغير منظمة لعقود وا 
تفاقات  ولا يمكن أن يتجنب المتفاوض الذي يعدل المسؤولية العقدية عمى المفاوضات المنظمة بعقود وا 

 يض المتفاوض المتضرر.ية التي تنشأ عن ذلك فيمتزم بتعو مشروع المسؤول بعن المفاوضات بدون سب
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